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m Mittelpunkt fast aller

Finanzdienstleistungen

standen in der Vergangen-

heit die Banken. Sie hatten

eine Schliisselstellung als
Intermedidre inne und waren das
Machtzentrum des Finanzwesens.
Wer einen Kredit bendtigte, egal ob
als privater Hauslebauer oder als
mittelstandischer Betrieb, kam an
seiner Hausbank nicht vorbei. Und
wer Geld gespart hatte, sprach mit
seinem Kundenberater in der ortli-
chen Filiale dartiber, wie es sich ge-
winnbringend anlegen lasst. Doch
diese Zeiten gehen zu Ende. Das ist
kein Grund zur Klage, sondern eine
riesige Chance - fiir die Kunden, fiir
neue Wettbewerber und nicht zu-
letzt auch fiir die etablierten Ban-
ken selbst.

Doch wie sehen diese Veréan-
derungen konkret aus?

Zum Beispiel der Zahlungsver-
kehr: Bislang dominieren in
Deutschland Bargeld und die De-

,Die goldenen 20er-Jahre™:
Die Zukunft ist digital

Schaut man auf die Aktienkurse deutscher Banken, dann kann einem schon manchmal angst und bange werden. Die Geldhduser sind erschre-
ckend wenig wert - und das nicht erst seit den jiingsten Borsenturbulenzen. Doch daraus kann man keine generelle Krise des Finanzsystems
ableiten. Was wir erleben, ist ein massiver Wandel der Finanzbranche, der von der Digitalisierung getrieben wird.

bitkarte der Hausbank, die von
den meisten weiterhin EC-Kar-
te genannt wird. In Zukunft wer-
den aber das Smartphone und die
Smartwatch die Payment-Steu-
erungszentralen sein. Und dazu
werden wir uns nicht irgendwel-
che besonderen Bezahl-Apps auf
das Gerit laden, sondern der Be-
zahlvorgang wird mit den Apps
stattfinden, die wir ohnehin nut-
zen. Etwa mit unserer Messenger-
App, mit der App, mit der wir Mu-
sik streamen, oder auch mit der
Onlineshopping-App.

Zum Beispiel Immobilienkredit:
Wer sich den Traum von der Ei-
gentumswohnung oder dem Haus
auf dem Land erfiillen will, geht
nicht mehr in die néchste Bank-
filiale. Stattdessen gibt es langst
Onlineplattformen, die genau auf
die individuellen Bediirfnisse und
Verhiltnisse zugeschnitten die
attraktivsten Angebote heraussu-
chen. Dabei bleibt in der Regel die
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Finanzierung selbst bei irgendei-
ner klassischen Bank oder Spar-
kasse (wenn auch nicht unbedingt
mehr der ,eigenen” vor Ort), aber
der Erstkontakt zum Kunden ver-
schwindet ebenso wie die Marge,
die fiir den Vermittler fallig wird.

Zum Beispiel Unternehmenskre-
dit: Das kleine oder mittelstin-
dische Unternehmen ist bei der
Finanzierung heute nicht mehr
auf die Kreditlinie der Hausbank
vor Ort angewiesen. Onlineplatt-
formen bieten den gewerblichen
Kunden schnell und ohne regio-
nale Grenzen Zugang zur notwen-
digen Liquiditat. Das ist ein klarer
Vorteil fiir den Kreditnehmer, aber
auch fiir die Kreditgeber, denn re-
gionale Klumpenrisiken durch die
wirtschaftsstruktur vor Ort ent-
fallen so. Dazu kommt, dass die
Plattformen das Geld fiir die Kre-
dite einsammeln und es so erst-
mals méglich wird, dass auch der
Privatanleger vom Kreditgeschaft

mit dem Mittelstand direkt pro-
fitiert. Auch grofle Fonds, die
keinen Kontakt zu KMU halten,
konnen iiber die Plattform nun
ihr Geld in kleinen Tranchen ver-
leihen. Auch hier gilt: Die Bank
als Intermediar bekommt Kon-
kurrenz und ist nicht mehr der
einzige (oder auch nur erste) An-
sprechpartner.

Das sind nur drei Beispiele, wie
die Zukunft der Finanzwelt aus-
sehen wird. Dazu kommen neue
digitale Technologien wie kiinst-
liche Intelligenz oder die Block-
chain. Das alles fiihrt dazu,
dass die Finanzbranche in weni-
gen Jahren vollig anders ausse-
hen wird als heute. Wer konse-
quent auf Digitalisierung setzt
und vor allem digital denkt und
den Kunden in den Vordergrund
riickt, dem eroffnen sich aus die-
sen Veranderungen riesige Chan-
cen - und er steht womoglich vor
goldenen 20er-Jahren. H
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ANZEIGE

der Corona-Krise - der
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GAMAX Junior Funds!
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Der deutsche Kapitalanleger steht unter Schockstarre.
Zuerst hat man ihm die Zinsen weggenommen und nun
zerschlagt die Sorge um das Corona-Virus auch noch die
schonen Aktienkurse. Wo also noch Rettung fiir das kost-
bare Vermdgen finden?

Wer in die teilweise leeren Einkaufsregale schaut und die
aktuellen Hamsterkaufe verfolgt, kann sich die Frage ei-
gentlich selbst beantworten. Die Losung liegt im Kon-
sum. Schon Friedrich . wusste bereits, getrunken und
gegessen wird immer. Doch wie davon sinnvoll und be-
quem partizipieren?

Eigentlich gar nicht so schwer. Man nehme einen be-
wahrten Fonds, wie den GAMAX Junior (WKN: 986703)
der sich bereits seit 20 Jahren ausnahmslos auf dieses
Segment spezialisiert hat. Sein Spektrum jedoch nicht
nur auf Nahrungsmittel, sondern auf alle Konsumseg-
mente, ausgedehnt hat und insbesondere die Aktivitaten
der kauflustigen und kapitalstarken jiingeren Klientel
(Generation Y) weltweit verfolgt. Fondsmanager Moritz
Rehmann aus dem Hause DJE Kapital AG wird daher
auch meist eher als ,Trendforscher” eingestuft.

Der Erfolg des Fonds ist beeindruckend und insbeson-
dere enorm konstant. Seit Antritt des aktuellen Manage-
ments vor 12,5 Jahren (iibrigens genau vor Ausbruch der
internationalen Finanzkrise) konnte der Fonds nach lau-
fenden Spesen 6,87% p.a. fiir seine Investoren erwirt-
schaften (Stichtag 29.2.2020). Das
Durchschnittsergebnis seiner immerhin 531 Mitbewer-
berfonds iiber denselben Zeitraum liegt bei nur 4,56%
p.a.. Der Mehrertrag des GAMAX Junior Funds gegen-
tiber seiner Konkurrenz bei stetig steigender Tendenz

und mit weniger Schwankungen (Volatilitdt) bereits heute
bei satten 50%!

Die Chance in der Krise

Ein gutes hat die aktuelle Panik mit Blick auf den GAMAX
Junior Funds dann also doch. Jahrelang haben Interes-
senten auf ein riickldufiges Kursniveau des Fonds gewar-
tet, sahen sich aber immer nur steigenden Kursen
gegeniiber. Seit Jahresanfang ist der Fonds nun endlich
einmal gute 13% zuriickgekommen, sodass sich endlich
diese Kaufchance bietet.

Das kritischste Klientel von allen, ndmlich Stiftungen, hat
die Vorziige des Fonds bereits schon 2018 erkannt und
pramiert. Der Fonds darf seitdem die Auszeichnung ,, Stif-
tungsfonds des Jahres* fiihren. Und ein Investment, wel-
ches selbst die vorsichtigen Stiftungen mit Vorliebe
kaufen, sollte in einem Privatanlegerdepot doch ganz
bestimmt nicht fehlen.
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