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LIEBE LESERINNEN UND LESER,

kaum sind wir in das neue Jahr gestartet, liegt das erste
Quartal 2010 auch schon wieder hinter uns.

Zeit fiir mich, einmal einen Blick auf die Prognosen der
Banken fur 2010 zu werfen, die traditionell immer zum
Ende des Vorjahres abgegeben werden, damit ich weil,

was uns die nachsten neun Monate wirtschaftlich erwartet.

Im Durchschnitt wird der DAX also zum Jahresende bei
6.366 Punkten gesehen, der Dow Jones bei 11.161 Punkten
und das Euro/Dollar-Verhaltnis bei 1,44 $. Gold werden
wir bei 1.252 § pro Unze vorfinden und das Barrel Ol wird

79,08 $ kosten (Quelle: Euro am Sonntag, 12.12.2009).

Mit diesem gebiindelten Experten-Wissen im Riicken

sollten nun wirtschaftlich doch alle Weichen zu stellen sein.

Schade, dass bisher immer nur eines gewiss war:
Dass es immer anders kam, als erwartet!

Fiir mich bleibt das Jahr 2002 unvergessen. Zum Jahres-
ende 2001 wurde von den oben zitierten Experten des
Bankgewerbes u.a. der DAX im Mittel auf 5.835 Punkte
erwartet. Die Realitdt im DAX zum 31.12.2002 sah mit
2.840 Punkten anders aus: Ein unbedeutender Prognose-
fehler von immerhin 3.000 Punkten oder mehr als 50%
Abweichung!

Drastischer kann uns nicht vor Augen gefiihrt werden, dass
letztlich nur eines als sicher gilt: Die Zukunft ist nicht

exakt planbar — weder wirtschaftlich, noch persénlich. Und
der Grund dafiir liegt insbesondere in uns Menschen selbst,
da wir von unseren Emotionen haufig véllig anders gelenkt
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werden und anders reagieren, als es der ,,homo oekonomicus”
tun wiirde, den die Wirtschaftslehre so gerne zitiert.

Diese Veranderungen und Unplanbarkeiten treffen auch
samtliche andere Kriterien, die rund um eine Kapitalanlage
eine Rolle spielen. Punkte wie Risikoneigung, Haltedauer
von Kapitalanlagen, Absicherung von biometrischen
Risiken, Zugriffsmoglichkeiten etc. wechseln andauernd
ihre Prioritaten wahrend der Besitzdauer einer Geldanlage
durch das standig in Bewegung befindliche Umfeld eines
Anlegers.

Statt sich an irgendwelche Prognosen (welche dann
ohnehin nicht eintreffen werden) anzulehnen, ist die
Kreation von ,,Lebenszyklusproduktlésungen® somit viel
entscheidender. Solche Produkte miissen jederzeit so
flexibel auf die verdnderten Bediirfnisse des Anlegers bzw.
des Marktumfeldes reagieren, dass der Kunde das Produkt
durch alle Lebensphasen behalten kann, aber immer
optimal ausgerichtet ist.

Darauf wird bei der Patriarch seit eh und je ein groRer
Schwerpunkt gesetzt und die letzten Produktkreationen,
wie der Patriarch Multi Asset Dynamisch oder die AGA
Superfonds-Police, zeigen diesen Ansatz in Reinkultur.

Viel SpaR bei der Lektiire wiinscht Ihnen nun

Dirk Fischer

Andreas Wurm
Vertriebsunterstiitzung

andreas.wurm@patriarch-fonds.de



PATRIARCH ON TOUR - NACHSTE VERANSTALTUNGSTERMINE:

Erfolg und Umsatz sind, wie wir alle wissen, kein Zufall, Auch die Patriarch Multi-Manager GmbH ist in den
sondern folgen zwangslaufig der Investition in das eigene nachsten Wochen und Monaten mit vielen hochkaratigen
Wissen. Dazu ist der Besuch von qualitativ hochwertigen Gesellschaften (Augsburger Aktienbank AG, AECON
Informationsveranstaltungen ein Muss fiir jeden guten Fondsmarketing GmbH, Jung, DMS & Cie. AG, Apella AG,
Berater. ERGO Direkt Versicherung etc.) wieder fiir Sie unterwegs.

Eine Auswahl der aktuell anstehenden Veranstaltungen

Speziell in dieser Richtung hat mal wieder ein ereignis- finden Sie nachfolgend.
reiches Jahr begonnen und viele spannende Veranstal-
tungen werfen bereits ihre Schatten voraus. Wir freuen uns auf lhren Besuch!
Datum Veranstaltungsart Zeitfenster Ort
21.-22.4.10 Apella Hausmesse ganztagig Rostock
22.4.2010 JDC-Haftungdachpartnertreffen ganztagig Dresden
23.4.2010 JDC-Haftungsdachpartnertreffen ganztagig Koln
11.5.2010 Golfstammtisch gemeinsam mit Ergodirekt vormittags Dortmund
12.5.2010 Golfstammtisch mit ERGO Direkt Versicherungen vormittags Bremen
13.5.2010 Golfstammtisch mit ERGO Direkt Versicherungen vormittags Hamburg
18.5.2010 Golfstammtisch mit ERGO Direkt Versicherungen vormittags Berlin
19.5.2010 Golfstammtisch mit ERGO Direkt Versicherungen vormittags GrolR-Zimmern
20.5.2010 Golfstammtisch mit ERGO Direkt Versicherungen vormittags Nirnberg
25.5.2010 Golfstammtisch mit ERGO Direkt Versicherungen vormittags Augsburg
26.5.2010 Golfstammtisch mit ERGO Direkt Versicherungen vormittags Minchen
7.6.2010 AAB-Vermogensverwalter-Roadshow vormittags Augsburg
8.6.2010 AAB-Vermogensverwalter-Roadshow vormittags Frankfurt
9.6.2010 AAB-Vermogensverwalter-Roadshow vormittags Koln
10.6.2010 AAB-Vermogensverwalter-Roadshow vormittags Hamburg
11.6.2010 AAB-Vermogensverwalter-Roadshow vormittags Dresden
1.9.2010 Hidden Champions Tour 2010 nachmittags Frankfurt
8.9.2010 Hidden Champions Tour 2010 nachmittags Hamburg
15.9.2010 Hidden Champions Tour 2010 nachmittags Miinchen
22.9.2010 Hidden Champions Tour 2010 nachmittags Dusseldorf

20.9.2010

Hidden Champions Tour 2010 nachmittags Berlin



PATRIARCH MULTI ASSET DYNAMISCH - EIN JAHR ERFOLGSSTORY IN DER UBERSICHT

Wenn Sie diesen performer in den Handen halten,

feiert unser aktuelles Flagschiff, der Patriarch Multi

Asset Dynamisch, seinen ersten Geburtstag. Vieles

haben Sie schon iiber den Fonds gehort und gelesen.

Uber seinen einzigartigen Investmentansatz und sein

innovatives Absicherungskonzept oder iiber seine

beiden Top Manager mit der DJE Kapital AG und dem

institutionellen Asset Management der Berenberg

Bank. Zeit, einmal ein erstes Resiimee zu ziehen und

zu betrachten, was in diesem Jahr so alles rund um den

Fonds passiert ist. Seit seiner Auflegung im April 2009

mausert sich der Kapitalabsicherungsfonds Patriarch
Multi Asset Dynamisch (WKN: HAFX1M) klammheimlich
bei den ersten Marktteilnehmern zum Verkaufsschlager,

so z.B. beim Pool Jung, DMS & Cie. AG. In der jiingsten

Absatzstatistik des Magazins ,,Das Investment” (02.2010)

rangiert er bereits bei den haufigst vermittelten Fonds

des erwahnten Pools auf dem 4. Platz — weit vor vielen

Klassikern der Fondsbranche. Auch wenn diese Spitzen-

platzierung bei anderen Marktanbietern nach nur einem
Jahr Fondshistorie noch nicht ganz erreicht wurde, ist ein
stetig steigendes Interesse und auch ein stetig steigender

Mittelzufluss von allen Seiten deutlich spiirbar.

Stammdaten:

Produktname
Anlagekategorie
ISIN

WKN
Ausgabepreis
Riicknahmepreis
Zwischengewinn
Gewinnverwendung
Fondswahrung
Fondsvermogen

1. Preisberechnung
Vergleichsindex

KAG

Anlageberater
Subanlageberater
Depotbank

Fondsdomizil
Vertriebszulassung

Fixe Gebuhr bis zu
Erfolgsabhingige Gebiihren
Ausgabeaufschlag bis zu

Patriarch Multi Asset Dynamisch
Dachfonds fiir int. Aktienfonds
LU0327869953

HAFX1M

12,47 (31.3.2010)

11,88 (31.3.2010)

0,00 (31.3.2010)

Thesaurierend

EUR

6,697 Mio. (31.3.2010)

16.4.2009

50,0% MSCI World in EUR (R1), 25,0% JPM
EMU EUR, 25% Euro Overnight Index
Average (EONIA)

Hauck & Aufhauser Investment
Gesellschaft S.A.

VCH Vermogensverwaltung AG

DJE Kapital AG / Inst. Mmgmt. der BERENBERG BANK
Hauck & Aufhauser Banquiers Luxembourg S.A.
Luxembourg

LUX, GER, AUT

1,95%

10% (High-Watermark)

5%

Einen weiteren ,qualitativen Ritterschlag” erhielt das
Konzept kiirzlich durch die Zusage, die Fondsidee auf der
stets mit groRem Interesse verfolgten kommenden ,,Hidden
Champions Tour” der AECON Fondsmarketing GmbH
vorzustellen. Es freut uns sehr, dass wir als eines der sechs
Fondsspezialthemen nach einem langeren Auswahlprozess
aus zahlreichen qualitativ exzellenten internationalen
Anbietern ausgesucht wurden und uns nun im Herbst
dieses Jahres dem gespannten Publikum stellen diirfen.
Den Zuschlag fiir die Prasentation haben wir nach Aussage
des Ausrichters unserem einzigartigen, intelligenten und
kundenorientierten Ansatz zu verdanken. Ebenso spiiren
wir ein starkes Interesse von der Versicherungsseite,
diese Fondslosung starker in den Policenbereich zu
integrieren. Die Prismalife AG und die AXA haben sich
hier als erste fiir's Listing in ihren Policen entschieden.
Interessant ist der Bereich der vermdgenswirksamen
Anlagen. Dort gibt es mit der Firma Multi-Invest (wir
berichten in dieser Ausgabe) und der Frankfurter
Fondsbank (noch in Verhandlung) bereits die ersten
groReren Nachfragen. Und zu guter Letzt wurde der
Fonds gerade von zwei 6sterreichischen Versicherern
und einer groen Gsterreichischen Vertriebsstruktur als
Top-Lésung verpflichtet.

Was macht den Patriarch Multi Asset Dynamisch also
derzeit so attraktiv? Denn zum Fondsstart waren zwar
samtliche Pressevertreter sehr begeistert und haben die
Fondsidee mit Lob tberschiittet (wie Sie gerne unserer
breitgeficherten Pressesammlung zu besagtem Fonds
entnehmen dirfen), die komplette Vermittlerschaft war
aber skeptisch. Fast typisch bei einer neuen Fondsidee!
Und deren , Argumente” aus den Anfangstagen der
Fondsidee sind uns auch noch in den Ohren geblieben:

e Neuer Fonds, keine Historie
® Niedriges Fondsvolumen
e |st eine Innovation — ,,da warten wir mal lieber die

ersten Monate ab“ usw.



Nun, die Antwort auf den Sinneswandel der Markt-

teilnehmer ist eigentlich ganz einfach: Das Konzept
funktioniert. Und es passt sich wandelnden Marktgege-
benheiten hervorragend an.

Sie mochten ein Beispiel? Im Zeitraum von Mai bis
Dezember 2009 befand sich der Markt in einer relativ
stabilen Aufwértsphase. In diesen kompletten acht
Monaten gab die Absicherungssystematik des Fonds
tiberhaupt nur dreimal ein kurzes Lock-In-Signal zu
einer 50%igen Absicherung, welches anschlieRend recht
zeitnah wieder aufgehoben wurde. Frei nach unserer
Devise: ,,So viel Absicherung wie notig, aber so wenig
Absicherung wie moglich.” Im Gegensatz dazu einmal
beispielhaft den Februar 2010 betrachtet: Schwieriges
Marktszenario, ohne klaren Trend, eher eine Seitwarts-
bewegung — durchaus mit Riickschlagspotenzial. Das
Absicherungssystem des institutionellen Asset Manage-

ments der Berenberg Bank reagierte sofort sehr sensibel.

Alleine im besagten Monat Februar veranderte sich der
Investitionsgrad des Fonds zwischen 100%, 50% oder
0% Aktienquote (gehedgt via Index-Futures) alleine
flinfmal! Weil es die Marktbedingungen dieses Mal so
erforderten. Dadurch hat die Absicherung einen deutlich

positiven Performance-Ertrag einfahren kénnen.

Im betrachteten Februar 2010 gewann der Fonds

z.B. rund 2%, wogegen ein D) Euro Stoxx 50 Index
beispielsweise rund 3% verlor. Ein dhnliches Bild zeigt
sich im Drei-Monats-Vergleich. Der DJ EuroStoxx 50
Index verliert rund 2% und der Patriarch Multi Asset
Dynamisch gewinnt — durch das geschickte, effiziente
und punktuell einsetzbare Risikomanagement mehr als
4%. Auch wenn unsere Benchmark kein reiner europa-
ischer Aktienindex ist, wird der Erfolg des Absicherungs-
effektes unseres Fonds doch haufig genau daran vom
Endkunden gemessen. Ergebnis: 14,3% in elf Monaten
(Stand: 26.3.2010) bei niedriger Volatilitdt. Kunden
und Vermittler sind zufrieden. Und zufriedene Kunden

empfehlen weiter. Manche Marktteilnehmer liberzeugt

aber nur das Ergebnis im Vergleich zu Mitbewerbern.
Ein solcher Vergleich ist eine echte Herausforderung,
da unser Konzept aktuell erfreulicher Weise immer
noch einzigartig im Markt ist. Somit kénnen wir bei
einer Gegeniiberstellung mit Mitbewerberfonds immer
nur Apfel mit Birnen vergleichen. Es liegt daher nahe,
sich mit Fonds zu vergleichen, die aufgrund dhnlicher
Ansdtze, aber anderer Konzepte am hiufigsten mit in
einem Atemzug genannt werden oder sogar gemeinsam
allokiert werden (z.B. Metzler Torero, Nordea Herakles,
Carmignac Patrimoine etc).

Wem dies hilft, moge gerne die angehangte Graphik
seit Fondsauflegung betrachten. Auch dieser ,Vergleich”
liefert ein ziemlich eindeutiges Bild, welches die
vorherigen Aussagen unterstreicht. Wenn Sie schon zu
den stetig mehr werdenden Freunden unseres Patriarch
Multi Asset Dynamisch gehéren, sei lhnen nochmals un-
ser Dank gewiss, denn gerade zu Beginn ist es besonders
schwierig, Vertrauen in eine neue Idee aufzubauen.

Sollten Sie unserem Fonds bisher immer noch skeptisch
entgegen getreten sein, waren die vorangehenden
Informationen hoffentlich aufschlussreich fir Sie.

Grafik: Fondsvergleich
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SAUREN GLOBAL DEFENSIV AB 1.4.2010 GESCHLOSSEN -
DIE ALTERNATIVEN DER PATRIARCH-FONDSPALETTE

Einer der volumenstarksten und damit beliebtesten
defensiven Dachfonds am Markt, der Sauren Global
Defensiv, stellt zum 1.4.2010 die Ausgabe neuer
Anteilsscheine ein und ist somit fir Vermittler und
Endkunden nicht mehr erhaltlich. Damit hat unser
befreundeter Mitbewerber aus KoIn Wort gehalten und
auch bei seinen eigenen Dachfondskonstruktionen eine
Volumenbeschrankung zum Anleger- und Renditeschutz
in konsequenter Weise eingehalten.

So weit, so gut. Natiirlich stellt sich fiir den Berater nun
die dringende Frage nach Produktalternativen fiir defensive
Anleger, insbesondere, da die anderen Sauren-Fonds eine
doch abweichende Risikostruktur zum Sauren Global
Defensiv aufweisen. Auf der Suche nach Alternativen hat
der Sauren Global Defensiv folgende Benchmark vorgelegt:
Seit Auflegung des Fonds liegt das jahrliche Durchschnitts-
ergebnis bei ca. +4% und dies bei einer niedrigen Volatilitat
von ca. 2,7. Das schlechteste Jahresergebnis des Fonds war
im Jahr 2008 mit -4,27%. Auch an die Patriarch Multi-
Manager GmbH wird diese Frage heran getragen. Denn in
der Patriarch-Fondsfamilie existieren auch rein defensiv
ausgerichtete Dachfondskonzepte mit leicht abweichenden
Ansétzen zum Sauren Global Defensiv. Die drei Fondskon-
zepte, die eine gute Alternative bieten, mochten wir lhnen

hier kurz skizzieren:
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1) Patriarch Select Ertrag

Charakteristik: Der Patriarch Select Ertrag ist der defen-
sivste Baustein der Patriarch Select Dachfondsfamilie.

Historie: Der Patriarch Select Ertrag ist der geklonte,
inhaltsgleiche Dachfonds-Nachfolger der Fondsvermo-
gensverwaltungsstrategie PatriarchSelect Ertrag mit
einer Historie seit 12.2002. Performance 12.2002 bis
28.2.2010 von +29,88% (entspricht einer Jahresrendite

von ca. 4,12%).

Vergleich zu Sauren: Damit liegt der Patriarch Select

Ertrag nahezu gleichauf, mit der bisherigen Rendite des
Sauren Global Defensiv. Die Ausrichtung beim Patriarch
Select Ertrag ist minimal offensiver, da er eine etwas
hohere Aktienquote zur Beimischung fahren darf. Die
Volatilitat und damit sowohl die Chance als auch das
Risiko sind auf der Patriarch-Seite leicht héher.

Peergroup-Vergleich: Beide Fonds befinden sich in der

gleichen Peergroup ,Dachfonds iiberwiegend Renten”
und liegen in der Ein-Jahres-Performance mit +10,49%
p.a. zu +9,94% p.a. fast gleichauf.

Besonderheiten: Patriarch Select Ertrag — Gewinner
des Osterreichischen Dachfonds Awards 2008 fur die
Ein-Jahres-Performance

Miindelsicher: Der Patriarch Select Ertrag wurde mit
Aktenzeichen 711 XVII 03388/06 vom Vormundschafts-
gericht Miinchen als ,miindelsicher” eingestuft.

Facts:

WKN: AoJKXW

ISIN: LU0250686374
Auflage: August 2006
Manager: DJE Kapital AG



2) Patriarch Laransa Substanz Fonds

Charakteristik: Der Patriarch Laransa Substanz Fonds
ist der defensivste Baustein der Patriarch Laransa
Dachfondsfamilie.

Historie: Das Jahresergebnis per 28.2.2010 fiir den Fonds
liegt mit +18,46% p.a. deutlich liber dem Sauren Global
Defensiv oder dem Patriarch Select Ertrag, dafiir zeigte
das Ergebnis in 2008 auch die im Vergleich deutlichste
Abwartsbewegung.

Vergleich zu Sauren: Der Fonds agiert durch eine

konstant leicht hohere Aktienquote etwas offensiver
als der Sauren Global Defensiv oder der Patriarch Select
Ertrag. Die Risikoneigung eines Anlegers liegt bei dieser
Fondsalternative also schon merklich héher als beim
Sauren Global Defensiv. Trotz des auch hier vorherr-
schenden defensiven Grundansatzes.

Peergroup-Vergleich: Der Fonds hat eine deutlich defensi-

ve Grundausrichtung im Vergleich zu seinem Bruder, dem
Patriarch Laransa Wachstum Fonds und befindet sich in

der Peergroup ,,Dachfonds Renten + Aktien®,

Facts:

WKN: HAFX1K

ISIN: LUo0327869797
Auflage: Marz 2008
Manager: Laransa AG

Laransa AG wurde von €uro/€uro am Sonntag zum
Vermdégensverwalter des Jahres 2010 ausgezeichnet.

3) Patriarch mercurion Moderat

Charakteristik: Der Patriarch mercurion Moderat ist der
defensivste Baustein der Patriarch mercurion Dachfonds-
familie und wird gemanagt von der mercurion Asset
Management GmbH.

Historie: Der Fonds besticht durch eine extrem niedrige
Schwankungsbreite und konnte sogar das extrem
schwierige Borsenjahr 2008 mit einem Plus abschlieRen.
Durch diesen sehr vorsichtigen Ansatz muss der Fonds
im Umkehrschluss natlrlich auf einen Teil der Chancen

einer Aufwartsbewegung verzichten.

Vergleich zu Sauren: Entsprechend seiner Ausrichtung
schlug der Patriarch mercurion Moderat den Sauren Global
Defensiv performanceméRig im schwierigen Bérsenjahr
2008, musste dem Sauren Global Defensiv dafiir im
positiven Borsenjahr 2009 aber auch den Vortritt lassen.

Peergroup-Vergleich: Auch dieser Fonds wird in der

Vergleichsgruppe ,Dachfonds liberwiegend Renten”
gefiihrt.

Besonderheiten: Patriarch mercurion Moderat — Ge-
winner des 2. Platzes beim Deutschen Fondspreis 2009
in der Kategorie ,,Dachfonds Anleihen global fiir seine
Ein-Jahres-Performance.

Facts:

WKN: AoMNGM
ISIN: LU0294104459
Auflage: Mérz 2007
Manager: DJE Kapital AG

Zur besseren Ubersicht finden Sie alle empfohlenen
Fondskonzepte vorangehend in der graphischen Gegen-
iiberstellung gemeinsam mit dem Sauren Global Defensiv.
Aufgezeigt wird hier die Entwicklung vom Mai 2008
(Auflagemonat des Patriarch Laransa Substanz Fonds) bis
Februar 2010 im Vergleich. Wir hoffen, lhnen mit dieser
Ubersicht einige aussichtsreiche Anlagealternativen
zum bisherigen Branchenflagschiff fiir defensive
Kundengelder geliefert zu haben. Bestimmt finden

Sie hier eine Fondsalternative, die in lhrer jeweiligen
zukiinftigen Asset Allocation in lhren Kundendepots
Berticksichtigung findet.



WARUM SIND ANLEGER EIGENTLICH STETS UNZUFRIEDEN?

Ist Ihnen schon mal aufgefallen, dass Anleger haufig

mit der Wertentwicklung einzelner Fonds oder gar des
gesamten Depots unzufrieden sind, obwohl es eigentlich
daran gar nichts auszusetzen gibt? Ein Beispiel: Nach
der groRen Krise von Marz 2000 bis Marz 2003 hatte die
Aussicht auf einen jahrlichen Wertzuwachs von nur 5%
angesichts der erlebten Verluste schon geradezu ,,Schla-
raffenland-Charakter”. Haben Sie eine entsprechende De-
potstruktur empfohlen bekommen, dann konnte es gut
sein, dass Sie statt der gewiinschten 5% bis Mitte 2007
aufgrund bestens laufender Markte durchschnittlich eher
8% jahrlich erzielten. Trotzdem waren die Anleger oft
unzufrieden, denn um sie herum wurden sehr beacht-
liche zweistellige Jahresrenditen erwirtschaftet. Wer nun
in Schwellenlander, Rohstoffe, New Energy oder andere
Trendthemen wechselte, dem bekam dies natirlich nicht
besonders gut. Er hatte vergessen, sich dariiber Gedan-
ken zu machen, dass hohe Renditeaussichten eigentlich
immer mit hohen Risiken verbunden sind. Wenn die
Aussicht auf hohe Renditen aber bereits Historie ist, weil
es bereits fulminanten Wertzuwachs gegeben hat, dann
bleibt von der Chance oft nur noch das Risiko. Also kam
in 2008 die dicke Enttduschung und es wurde wieder
konservativ investiert — um damit die nachste Chance zu
verpassen.

Was auch immer der Anleger sich als Rendite (ober-
halb einer Geldmarkt- oder Bundesschatzbriefrendite)

Grafik 1: Amplitude Depotwertentwicklung

= Tatshchliche Depotwertentwiddung.

Quelle: AECON Fondsmarketing GmbH

wiinscht — er wird nur an ganz seltenen Tagen erleben,
dass sein Wunsch sich im Depotauszug manifestiert.
Denn selbst wenn sich — wie in der kleinen Illustrati-

on — die Depotwertentwicklung idealtypisch um die
Erwartung des Anlegers windet, so kommt es doch

nur an ganz wenigen Tagen (rote Kreise) zum Ausweis
der vom Anleger vorgegebenen Zielrendite (und wahr-
scheinlich schaut er genau an diesen Tagen noch nicht
einmal in sein Depot). Liegt der Depotwert darunter,

ist der Anleger enttauscht. Liegt die Wertentwicklung
tiber der urspriinglichen Erwartung, dann ist regelmaRig
allgemein gute Stimmung an den Markten und rund
herum wird so viel Geld verdient, dass der Anleger seine
Wertentwicklung schon wieder als Zumutung empfindet.
Natirlich vergisst er dabei, dass die teilweise horrenden
Gewinne um ihn herum tatsachlich ja gar keine Gewinne
sind, sondern — zumindest zunichst einmal — nur der
Ausgleich vorangegangener Verluste.

Es kommt also offensichtlich nicht darauf an, dem Anle-
ger eine Anlage zu bieten, mit der er langfristig zu einem
guten Wertzuwachs gefiihrt wird. Wir miissen einkalku-
lieren, dass der Anleger unserer langfristigen Empfehlung
nicht mehr folgt, wenn der tempordre Enttduschungs-
druck zu groR wird. Also miissen wir versuchen, die
Amplitude der Sinuskurve (vgl. Grafik 1) zu verkleinern.
Je haufiger sich der Anleger mit seiner Depotwertent-
wicklung in der Néhe seiner Erwartungen befindet, desto
groBer ist die Chance, dass er an Bord bleibt. Die Losung
verheilt keine Allokation von Aktien-, Renten-, Immo-
bilien- und Geldmarktfonds, die der Risikobereitschaft
des Kunden angemessen proportioniert werden. Der
unterschiedliche Verlauf der Performance in den ver-
schiedenen Assetklassen flihrt namlich schnell zu einer
Ubergewichtung der am besten laufenden Assetklasse,
sodass anschlieRend das Minus deutlich groRer ausfallt,
als die Ursprungsallokation uns dies annehmen lieR.

Ein Beispiel: In der Ursprungsallokation eines Anleger-
depots mit geringer Risikobereitschaft sind 20% Ak-



Grafik 2: Fondsmix Anlagebeispiel
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tienfonds enthalten. Bei einem angenommenen Riick-
schlagpotenzial von 50% fiir diese Fonds ist die negative
Auswirkung des Aktienanteils auf das gesamte Depot also
auf 10% Minus begrenzt. Da von den anderen Anlageklas-
sen in einer solchen Aktien-Verlustphase positive Beitrage
erwartet werden, entspricht die Allokation der geringen
Anleger-Risikobereitschaft. Nun haben sich in der Zeit
von Méarz 2003 bis Juli 2007 die Aktienfonds im Wert ver-
doppelt, wahrend der Rest des Depots um durchschnitt-
lich 10% zulegte. Der Aktienanteil am Depot macht

Grafik 3: Fondsmix Anlagebeispiel
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derzeit 31,25% aus. Ginge es nun um
50% bergab mit den Aktienfonds, so
lage der Impakt nun schon bei 15,63%
— also um mebhr als die Halfte hoher

als das, was der Anleger verkraftet.

Die Losung kann also nur sein, dass
der Anleger sein Risiko automatisch
nachjustiert bekommt. Dies geht
natlrlich am besten, indem man ver-
i mogensverwaltende Fonds einsetzt.
Unterschiedliche Fonds bieten —

auch bei langfristig identischen
Zielen — unterschiedliche Entwick-
lungen und sorgen so zusatzlich fiir
eine hohe Konsistenz der Depotwertentwicklung. Aber
hier kommen wir schon zum niachsten fatalen Fehler des
Anlegers: Er begreift sein Depot nicht als Ganzes, sondern
schaut sich jeden einzelnen Wert an, um sich ein Bild von
der Qualitat seines Depots zu machen. Und schon kommt
er wieder zu falschen Riickschliissen. Ein Beispiel: Ein An-
leger investiert in einen Mix von sechs Fonds. Ein gutes
halbes Jahr spater zieht er eine erste Bilanz (Grafik 2) und
entscheidet, sich von den drei Fonds mit 5% oder mehr
Minus zu trennen (Fonds 3, 4 und 5). Natirlich bereut er
es, nicht gleich von Anfang an nur in
die drei anderen Fonds investiert zu
haben. Wie so oft hat der Anleger die
Entscheidung nicht auf Basis einer
langfristigen Betrachtung der Fonds,
sondern nur aufgrund seiner indivi-
duellen Ergebnisse liber den eher zu-
falligen eigenen Investitionszeitraum
getroffen. Besser ware es gewesen,
sich zu liberlegen (oder es von sei-
nem Berater aufgezeigt bekommen),
welche Funktion die jeweiligen Fonds

|
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haben. Denn geradezu zielsicher hat
er sich mit seiner eher emotional

Fardi §

gepragten Entscheidung genau von



den drei Fonds getrennt, die im Anschluss — auch unter
Einbeziehung der anfangs schlechteren Ergebnisse —
deutlich besser abschnitten als die im Depot verbliebe-
nen Fonds (siehe Fonds 3, 4 und 5 in Grafik 3).

Wie oft hort man von Anlegern, dass Fonds, die zunachst
einen tollen Eindruck machten, stets dann zu lahmen be-

gannen, nachdem sie in den tollen Fonds investiert haben.

Kein Wunder, denn sie haben in die jiingst tollen Ent-
wicklungen investiert und waren damit meist genau dort
engagiert, wo es iiber kurz oder lang zu einer Korrektur
iibertrieben guter Entwicklungen kam. Fonds, die heute
niemand haben will (beispielsweise Managed Futures-
oder Long/Short Equity-Fonds), fanden reienden Absatz,
nachdem sie das Jahr 2008 erfolgreich gemeistert hatten.
Als 2009 durch das Ausbleiben klarer Trends zu negativer
Performance fihrte, wurden die Fonds, von denen man
etwas ganz anderes erwartet hatte, wieder abgestoRen.
Andere Favoriten (die moglicherweise in 2010 kraftig
unter die Rader kommen) waren ausgemacht. Das ist
ungefahr so, als ob man im Spatherbst nach einem heiRen
Sommer den Frostwachter aufgrund jiingst gemachter
Erfahrungen durch ein Klimagerat ersetzen wiirde. Besser

ware es, sich vorher die Frage zu stellen, ob die Garage

f:%;r
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im bevorstehenden Winter wirklich gekiihlt werden muss.

Fonds, wie sie bei Patriarch bevorzugt aufgelegt werden,

bieten langfristige Losungen fiir die Problematik an.

Deshalb ist es fiir die AECON Fondsmarketing GmbH eine
Freude, den ,Patriarch Multi Asset Dynamisch” auf der im
September erneut in fiinf Stadten gastierenden ,Hidden
Champions Tour” — zusammen mit fiinf anderen Fonds —
prasentieren zu diirfen. Unterschiedliche Konzepte und
Manager sind unverzichtbar fiir eine allwettertaugliche
Depotstruktur. Gut strukturiert ist ein Depot dann, wenn
alle seine Bausteine sich kurzfristig durchaus gegen-
laufig, langfristig jedoch auf der Erwartungskurve des
Anlegers bewegen. Ein haufiger Fehler ist namlich, dass
die vermeintliche Streuung keine Risikominimierung
bringt, weil Fonds gewahlt wurden, die sich allesamt
jlingst besonders gut im Sinne der Anlegervorstellungen
entwickelt haben. Die Wahrscheinlichkeit, dass sich diese
Fonds demnichst alle gleichzeitig zur Unzufriedenheit
des Anlegers entwickeln, ist so groR wie die Wahrschein-
lichkeit, dass es demnachst mal wieder einen Kursein-
bruch an den Méarkten gibt. Mit Fonds, die aufgrund in-
telligenter Konzepte nicht stets mit den Markten laufen,

kann man der Anleger-Unzufriedenheit vorbeugen.

Jiirgen Dumschat

Jirgen Dumschat, geboren 1955 in Frankfurt/M., wechselte nach seiner
Ausbildung zum Bankkaufmann in die Finanzdienstleistungsbranche.
Konzeption und Marketing inklusive der Betreuung des Finanzdienstlei-
stungsauflendienstes in Fachfragen waren stets seine Schwerpunkte.

Ab 1988 verantwortete Jiirgen Dumschat als Vorstand eines bundes-
weit titigen Finanzdienstleistungsunternehmens insbesondere

den Bereich Investment und baute fiir eine Schweizer Privatbank
und einen alteingesessenen britischen Asset Manager exklusiv das
Deutschlandgeschaft auf.

Im Jahr 2001 griindete er die AECON Fondsmarketing GmbH, die sich
die individuelle Betreuung von freien Finanzdienstleistern auf die
Fahne geschrieben hat. Die Besonderheit an der Marktpositionierung
der AECON ist die klare Fokussierung auf vermdgensverwaltende
Fonds. Jiirgen Dumschat ist u. a. Sprecher des IVIF und Veranstalter
der jahrlichen ,Hidden Champions Tour*.
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DJE - Dividende & Substanz

Ein Fonds auf Erfolgskurs dank Ertragskraft und Bilanzstarke.

Das Rezept ist so einfach wie einleuchtend: Gute Substanz + ausgezeichnete Bilanzqualitat +
hohe Dividendenrendite bei méglichst abgesicherter Ertragslage = werthaltige Aktien.
Mit ihnen kann ein Anleger langfristig Anlageerfolge erzielen. Denn empirische Analysen haben gezeigt,
dass dividendenstarke Werte insbesondere in schwierigen Marktphasen eine wesentlich sicherere
Anlageform waren als dividendenschwache Papiere, da eine stabile Dividende als Puffer voriibergehende
Kursverluste abmildert. Es kommt allerdings darauf an, diese Aktien zielsicher zu identifizieren. Dazu sind
ein tiefgriindiges Research und ein erfahrener Asset Manager erforderlich, der Umsicht und Kénnen
sowohl in Hausse- als auch Baisse-Phasen schon bewiesen hat. Beides finden Sie beim Fondsmanager
DJE vor, der mit dem DJE - Dividende & Substanz einen Fonds verwaltet, der langfristig die Chancen
von werthaltigen Unternehmen nutzt.

Wertentwicklung seit Auflegung am 27.01.2003*
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*Aktueller Stand der Wertentwicklung per 17.03.10. Alle verdffentlichten Angaben dienen ausschlieRlich lhrer Information und stellen keine
Anlageberatung oder sonstige Empfehlungen dar. Provisionen, Gebuhren und andere Entgelte kénnen zu einer Reduzierung der individuellen
Wertentwicklung filhren. Die Darstellung der friheren Wertentwicklung ist kein verldsslicher Indikator fir die kiinftige Wertentwicklung.
Aktienkurse kdnnen markt- und einzelwertbedingt relativ stark schwanken. Auch festverzinsliche Anlagen unterliegen je nach Zinsniveau
Schwankungen und bergen ein Bonitétsrisiko. Der Verkaufsprospekt und weitere Informationen sind kostenlos bei der DJE Kapital AG erhéltlich.
Ein Rating von Feri oder einem anderen Research-Unternehmen ist keine Empfehlung zum Kauf und Verkauf eines Investments.

DjE Investment S.A.

Dr. Jens Ehrhardt Gruppe | Minchen | Frankfurt | KéIn | Luxemburg | Zirich



EIN MARKT IM WANDEL — FINANZPLATZ OSTERREICH

Antizyklisches Vorgehen soll sich stets bewahren. So lehrt

uns dies die Finanzindustrie.

Das gilt wohl oft ebenso fiir verantwortungsbewusste

unternehmerische Strategien.

Auch die Patriarch Multi-Manager GmbH passt mit ihrem
Marktverhalten in unserem Nachbarland Osterreich

absolut in dieses Schema.

Den Markteintritt dort hat man zwar schon vor mehr als
drei Jahren mit den Patriarch Select Dachfonds gewagt,
hielt sich aber in der absoluten Finanzboomphase rund
um exotischere Investments wie z.B. Immobilienaktien
und Zertifikate im Nachbarland bedichtig im Hinter-
grund. Auch werblich verfolgte man damals eine duRerst

defensive Strategie.

Man hielt sich in der Beobachterrolle und staunte
unter anderem Uber die enorm hohen Provisionssatze,
welche damals in der Alpenregion im Vergleich zum
Heimatmarkt Deutschland gezahlt wurden.

Trotzdem brachte die bisherige eher passive Prasenz
bereits einige erfreuliche qualitative Erfolge, wie
beispielsweise den Gewinn des Osterreichischen
Dachfonds Award 2008 und 2009 fiir die Produkte der
Patriarch Select Familie und damit verbunden natdrlich
ein Aufhorchen bei den Marktteilnehmern.

Zwischenzeitlich haben sich die Rahmenbedingungen in

Osterreich aber deutlich verandert.

Viele Marktteilnehmer haben gerade in der kiirzeren
Borsenhistorie negative Erfahrungen gemacht. Manche
Produktanbieter sind komplett vom Markt verschwun-
den und viele Produktkonstruktionen haben nicht
einmal in den Ansatzen ihre Erwartungen gehalten und
die Berater und Endkunden haben daraus ihre Lehren

gezogen.

Nach vielen verschiedenen Marktkrisen hat Osterreich

derzeit eine echte Vertrauenskrise.
Und die Folge? Ein kompletter Markt denkt um.

Die Kontrollregularien rund um den Finanzsektor sind

deutlich strenger geworden.

Qualitat wird wieder ganz groR geschrieben. Ent-
sprechende Marktstandards, wie z.B. die ,steuerliche
Bliitenweisheit” eines Fondsproduktes sind aktuell

wieder ganz wichtig.

Provision steht langst nicht mehr an erster Stelle.
Seridse Partner, solide Produktkonstruktionen und
vertrauensvolle Zusammenarbeit sind wieder die
entscheidenden Faktoren.

Aus Sicht der Patriarch das ideale, qualitative Umfeld
um im Nachbarmarkt nun endlich deutlich zu expandie-
ren. Denn die Patriarch erwartet vom Osterreichischen
Markt unter den neuen Gegebenheiten eine groRe
Bedeutung und aussichtsreiche Zukunft. Sie sieht dort

nun groRes Geschaftspotenzial.

Um diese Marktoffensive zu verwirklichen, braucht man

speziell drei Dinge:

Die richtigen Produkte, die passenden seridsen Partner
und natiirlich das entsprechende eigene Engagement.

Im Produktbereich hat die Patriarch, ergédnzend zu der
bereits vor Ort gelisteten Patriarch Select Dachfonds-
familie, in 2009 als erste Auftragsarbeit fiir das oster-
reichische Wertpapierhaftungsdach der Jung, DMS &

Cie. AG die Patriarch Vermdgensstrategie Spezialitaten

aufgelegt.

Im Jahr 2010 wurde auf allen wichtigen Lagerstellen,
wie z.B. der direktanlage.at, der RZB oder der Capital-



bank der beliebte Kapitalabsicherungsfonds Patriarch
Multi Asset Dynamisch freigeschaltet, welcher sich seit
dato einer groRen Beliebtheit in Osterreich erfreut.

Viel wichtiger sind aber Allianzen mit strategischen
Partnern im Zielmarkt. Hier ist Patriarch auf der
Vertriebsseite u.a. durch die Partnerschaft mit der
ehemaligen MLP Austria (jetzt Scopia AG) qualitativ
hervorragend positioniert. Auch im Versicherungsbe-
reich laufen u.a. aktuelle Projekte mit der Oberdsterrei-
chischen Versicherung oder der Finance Life AG.

Viele weitere Produktansitze aus Deutschland hat die
Patriarch derzeit fur Osterreich noch in der naheren
Prifung.

Gerade jetzt, wo sich viele Marktteilnehmer eher aus
Osterreich zuriickziehen, bietet sich ,im Land der Dach-
fonds” fiir einen qualitativ hochwertigen Nischenplayer
und Produktkonstrukteur wie Patriarch ein El Dorado
an Marktchancen. Denn das Marktwissen in Osterreich

ist enorm fundiert und qualitativ hochwertig. Mit

einer guten Vernetzung 6ffnen sich gerade jetzt einem
antizyklisch agierenden Unternehmen in einem der
hochentwickelsten Finanzmarkte der Welt alle Tiren.

Uber dieses zusitzliche Potenzial kann sich dann auch
wieder der deutsche Anleger freuen, da er durch den
Know-how-Transfer und die qualitativen Partnerschaften
sicherlich in Zukunft an die ein oder andere spannende
Investitionsidee kommen kann, die es ohne solche

grenziibergreifenden Aktivitdten nicht gébe.

Als Fazit kann man sagen, dass ein verstarkter
Markteintritt in Osterreich fir kleine, wendige Quali-
tatsunternehmen nicht giinstiger und chancenreicher
sein konnte. Insbesondere, da andere Unternehmen sich
gerade zuriickziehen und Liicken am Markt hinterlassen.
Der Osterreicher will nicht mehr Masse, sondern Klasse.
Das alles in Summe kann fiir den Finanzmarkt Osterreich
nur gut sein.

Dazu will Patriarch gerne ihren Teil beitragen.




DAS AKTIENJAHR 2010 WIRD NACH DEN KURSGEWINNEN SCHWIERIGER

Wenn es derzeit eine Blase weltweit gibt, dann
wahrscheinlich an den Bondmarkten. Aus dieser Sicht
sind auch die Prognosen fiir steigende Aktienkurse im
Zuge sich erholender Gewinne keineswegs so sicher, wie
dies in fritheren Konjunkturaufschwungphasen der Fall
war. Allein schon die Gewinne der Banken, die wegen
der Nullzins-Politik mit am starksten steigen miissten,
sind wegen vieler Unsicherheiten schwer abzuschatzen.
Hinzu kommt, dass die Regulierungsabsichten der
Regierung Obama die Gewinne voraussichtlich deutlich
belasten wiirden und damit einen weiteren Unsicher-

heitsfaktor darstellen.

Zyklische Branchen sind im vergangenen Jahr an der
Borse sehr gut gelaufen und in der Regel so bewertet,
als ob sich die Gewinne in diesem Jahr verdoppeln. Hier
kann es also héchstens negative Uberraschungen zum
Beispiel in den Sektoren Stahl, Chemie und Automobil
geben. Defensive Bereiche wie Versorger, Telekom oder
Pharma sind 2009 mehrheitlich nicht gestiegen, aber

auch in diesem Jahr sind meist keine groRen Gewinnver-

énderungen Zu erwarten.

Allerdings erhalt man in diesen Branchen Dividenden,
deren Renditen erheblich hoher liegen als bei Industrie-
oder gar Staatsanleihen, sodass das Chance/Risiko-
Verhiltnis in dieser Gruppe relativ gut sein diirfte.

Im Gegensatz zu Schwellenldndern und Rohstoffaktien
ist in diesen Branchen auRerdem kaum ,heilRes” Geld
investiert, das schnell wieder abgezogen werden
konnte. Bei den Rohstoffen fallt auf, dass die Termin-
transaktionen schon wieder auf einem Allzeithoch
liegen, was diese Aktiengruppe kurzfristig gefahrdet
erscheinen lasst. Auch die Hochststdnde bei den Lagern
fiir Eisenerz, Kupfer und Stahl in China sprechen eher
fir kurzfristig schwéchere Rohstoffpreise. Langfristig
positiv sind allerdings die zu erwartenden hohen
Wachstumsraten der Schwellenléander. Vorerst sind
Rohstoffaktien aber zumindest kein guter Kauf.

Dr. Jens Ehrhardt

Dr. Jens Ehrhardt ist seit 1974 Griinder und Gesellschafter der
DJE Kapital AG, einer der groten bankenunabhangigen Vermdgens-
verwalter in Deutschland.

Durch seine FMM-Methode, die in allen Portfolios angewandt wird,
erhielt er schon viele Auszeichnungen, unter anderem als Fondsmana-
ger des Jahres.

Er hat in den zuriickliegenden 35 Jahren zahlreiche Biicher und
Fachbeitrage geschrieben, die sich mit den Wertpapiermarkten und
dem Verhalten der Anleger beschaftigen. Als Borsenexperte ist er ein
gefragter Gesprachspartner in den Medien.



Fiir die Schwellenlander wirkt die Tatsache vorldufig
belastend, dass dort im vergangenen Jahr das groRte An-
gebot an neuen Aktien auf den Markt kam, die zuletzt
Verluste von bis zu 13% beim Borsendebiit verzeichne-
ten. Ein schlechtes Abschneiden von Neuemissionen ist

auch immer ein Zeichen von Uberséittigung.

Besser halten dirften sich kleinere und mittlere
Schwellenlander-Aktien, die noch weniger entdeckt wur-
den und niedrige Bewertungen aufweisen. Nachdem die
Fonds im RekordausmaR gekauft haben, ist auch hier
eine Beruhigung zu erwarten, die sich vorerst negativ
auf die Kurse zumindest der Standardwerte auswirken
sollte. Bei US-Aktienfonds wurden dagegen sogar mehr
Anteile zuriickgegeben als gekauft — ein Zeichen fiir
fehlende US-Oberhitzung.

Fazit: In den Industrielandern diirfte die Borsenweg-
strecke holpriger werden, weil mit verminderten
staatlichen Ankurbelungsprogrammen eine Konjunktur-
verschlechterung in Sicht sein konnte, die die Borsen
frithzeitig vorwegnehmen. In den Schwellenldndern
kénnte eine zu gute Konjunktur zu den iiblichen
DampfungsmaRnahmen der Notenbanken und dem
klassischen Borsenzyklus fithren. Hinzu kommt, dass
diese Markte markttechnisch wegen hoher ,heiRer”
Kapitalzuflisse kurzfristig reaktionsverdachtig sind. Die
Schwellenlandermarkte haben allerdings auch schon bis

zu 10% verloren.

Ein nochmaliger Riickschlag in dieser Gr6Renordnung ist
zwar nicht unrealistisch, gab es dort in der Vergangen-
heit echte Baissen nur, wenn die Notenbanken massiv
bremsten, was zumindest in China und Hongkong
vorerst nicht in Sicht ist. Die mittelfristigen Aussichten

der Schwellenlander bleiben gut.

Nach starken Kursgewinnen im vergangenen Jahr diirfte
sich das Aktienjahr 2010 deutlich schwieriger gestalten.

Bereits im Januar korrigierten einige Sektoren mit vor-

angegangener guter Entwicklung wie Automobilwerte,
andere zyklische Branchen sowie Banken erheblich.
Gerade aus dem Bewertungsblickwinkel scheinen
einige vernachlassigte Branchen dagegen mittlerweile
deutlich attraktiver. Vor diesem Hintergrund ist der
Versorgersektor interessant. Wahrend der Sektor in der
Vergangenheit im Durchschnitt mit einer Pramie von
14% notierte, wird er aktuell mit einem Bewertungsab-
schlag von 7% zum Gesamtmarkt gehandelt. Trotz der
relativ stabilen Gewinnentwicklung sowie einer hohen
Dividendenrendite von gut 5% ist der Sektor gegen-
wartig glinstiger bewertet als der gesamte Markt. Auch
relativ zu den Anleihemairkten sind Versorger attraktiv.
Einer Dividendenrendite von gut 5% steht beispiels-
weise eine Verzinsung der 10-jahrigen Bundesanleihen
von nur 3,2% gegeniiber. Um eine hohere Rendite am
Anleihemarkt zu erzielen, miissten Anleger also schon
auf Anleihen von Emittenten mit einem maroden

Staatshaushalt wie Griechenland zuriickgreifen.

____________.'-L,




PATRIARCH VERSICHERUNGSHAFTUNGSDACH
ERWEITERT ANGEBOT MIT ZWEI NEUEN TOP PARTNERN
WWHK und Barmenia runden die Angebotspalette ab

Mit der Erweiterung des Versicherungsangebotes
kénnen bestehende und neue Partner des von Patriarch
angebotenen Versicherungshaftungsdaches neben der
PrismaLife-Angebotspalette (fondsgebundene Renten-
versicherungen in Schicht 1 und 3, VWL-Versicherungs-
tarif, Direktversicherung, Kinderpolice) jetzt auch
biometrische Risiken (BU/EU) und Riester-Tarife Uiber
die WWK absichern sowie das Krankenversicherungsan-
gebot (Voll- und Zusatzversicherungen) der Barmenia
nutzen. Mit diesen neuen Partnern stehen somit alle
Personenversicherungssparten fiir einen angebundenen
Tied Agent zur Verfligung. Damit erhéht sich die
bisherige Attraktivitat des Versicherungshaftungsdaches
noch einmal deutlich.

Beide erganzenden Versicherer sind ganz bewusst

gewabhlt.

Die WWK ist ein substanz- und wachstumsstarker,
unabhéngiger und moderner Finanzdienstleister. Auf
die Leistungen und Produkte der WWK kann man sich
verlassen und vertrauen. Das bestatigen auch unabhan-
gige und renommierte Ratingagenturen. Die WWK wird
durchweg mit hervorragenden Noten bewertet.

patriarch.

IHK Registrierung
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Im Rahmen des Haftungsdaches greifen wir im
Wesentlichen auf den Produktbereich ,,BioRisk” sowie
den neuartigen innovativen Riester-Tarif zuriick. Eine
selbststdndige Absicherung der Arbeitskraft mit der
WWK BioRisk gewahrleistet eine optimale Vorsorge, die
lhren individuellen Bediirfnissen entspricht.

Die WWK BioRisk bietet interessante Vorsorgemodelle
speziell fiir Personen, die eine kostengiinstige Grundvor-

sorge wollen.

Die Barmenia dagegen zahlt zu den groRen unabhan-
gigen Versicherungsgruppen in Deutschland. Fiihrende
Gesellschaft der Barmenia-Unternehmensgruppe ist

die Barmenia Krankenversicherung a. G. Die Abkiirzung
»a. G steht fir ,auf Gegenseitigkeit” und bedeutet:
Kunden, die eine Krankenversicherung abgeschlossen
haben, sind Mitglieder im Versicherungsverein. Das
Unternehmen betreibt die Krankenversicherung in allen
ihren Arten einschlieBlich der Pflegepflichtversicherung.

.Wir sind froh, dass wir unseren Partnern und Interes-
senten jetzt die gesamte Personenversicherungspalette
anbieten kénnen und neben unserem Kernpartner,

der Prismalife AG, mit der WWK und der Barmenia

zwei weitere am Markt renommierte und angesehene
Partner bieten kdnnen, die sich miteinander optimal
erginzen. Speziell dadurch, dass auch unsere neuen
Versicherungspartner die Haftungsdachpartner direkt
anbinden, konnen wir die rechtlichen Anforderungen
optimal erfiillen und bieten unseren Tied Agents ein
einwandfreies Haftungssystem. Damit sind wir fiir alle
freien Finanzdienstleister oder diejenigen Interessenten,
die in dieses lukrative Marktsegment einsteigen wollen,
ein attraktiver und einzigartiger Partner” so Dirk
Fischer, Geschaftsfihrer bei Patriarch.

»Zielgruppen sind zum einen freiwerdende Banker, die
als freier Finanzdienstleister neu FuR fassen wollen und
zum anderen Finanzgesellschaften, die weitere neue



Mitarbeiter aufbauen wollen“ so Michael Kopf, Vertriebs-
und Schulungsleiter bei Patriarch.

Dabei bleibt das rechtlich gepriifte Grundsystem
erhalten. Der Haftungsdachpartner wird auf zwolf
Monate befristet an die jeweiligen Versicherer direkt
angebunden und kann deren Versicherungstarife als
gebundener Vermittler aktiv beim Kunden anbieten und
selbststandig abschliessen.

»In unterschiedlichen Gesprachen, die wir mit poten-
ziellen Versicherungspartnern fithrten, wurden wir
immer wieder auch auf die Mdglichkeit einer sogenann-
ten ,Patronatserklarung” angesprochen. Hierzu ist zu
sagen, dass es mittlerweile ein Urteil gibt (LG Arnsberg,
AZ 1-8 0 178/09 vom 19.11.2009), welches sich gegen
Gesellschaften mit Patronatserklarung richtet. Dabei ist
zu beachten, dass bei Patronatserklarungen oft mit der
Werbung einer unabhangigen Versicherungsvermittlung
verbunden wurde. Dies ist aber mit den Richtlinien des

§ 34d GewO Zulassungsverordung nicht vereinbar.

Im Haftungsdach der Patriarch ist der Partner rechtlich
betrachtet mehrfach gebundener Versicherungsagent
(siehe Grafik). Im AuRenauftritt muss er gegeniiber dem
Kunden eindeutig darlegen, dass er ausschlieRlich fiir
die Gesellschaften vermittelt, an die er auch angebun-
den ist" so Kopf.

,Gerade bei der sensiblen rechtlichen Thematik der Haf-
tungsiibernahme im Versicherungsgeschéft kann man sich
keine Kompromisse erlauben. Wir und unsere Versiche-
rungspartner haben hier unsere Hausaufgaben gemacht
und die rechtlichen Anforderungen klar umgesetzt. Ob
das fiir andere potenzielle Versicherungshaftungsdacher
auch gilt, sollte ein Interessent bzw. zukiinftiger gebun-
dener Agent dringend priifen, da sonst die Konstruktion
vermutlich nicht lange Bestand haben diirfte und er bald
wieder ohne Haftungsiibernahme darsteht*, zeigt Fischer
noch einmal die Problematik auf.

Im Rahmen des Haftungsdaches bietet Patriarch dem

gebundenen Agent die Méglichkeit, die zur Erlangung
der eigenstandigen § 34d GewO Zulassung erforderliche
IHK-Qualifikation berufsbegleitend zu erlangen. Sobald
die Voraussetzungen fiir eine eigene § 34d GewO
Zulassung vorhanden sind und die Eintragung ins
Vermittlerregister vollzogen ist, bekommt der Partner
die im Rahmen des Versicherungshaftungsdachs
aufgebauten und akquirierten Bestdnde — sozusagen als
Startguthaben — libertragen.

Die Ausbildung zum Versicherungsfachmann/-frau (IHK)
wird — bei Realisation geringer Umsatzschwellen — entwe-
der halftig oder sogar komplett von Patriarch gesponsert.
Der monetare Vorteil betragt aktuell 1.450,— €.

Zusammenfassend kann man festhalten:

Das Patriarch Versicherungshaftungsdach bietet neben
attraktiven Partnern — Prismalife, WWK und Barmenia
— ein rechtlich abgestimmtes System fiir alle freien
Finanzdienstleister oder diejenigen, die es werden wol-
len. Ausserdem begleitet die Patriarch die Partner bei
der IHK- und Produktausbildung. Jeder Partner bekommt
seinen Bestand mit IHK-Abschluss und selbststandiger

Eintragung im Vermittlerregister bertragen.

Somit ist das erweiterte Versicherungshaftungsdach
aufgrund seiner liickenlosen Angebotspalette fiir

einen mehrfach gebundenen Agenten eine perfekte
Ubergangslésung, um fir die Zeit bis zum Ausbil-
dungsabschluss rechtssicher und trotzdem weitgehend
eigenstandig in der Beratung Top-Produkte des Versiche-
rungsbereich fiir seine Kunden offerieren zu kdnnen.

Gerne stehen wir fiir individuelle Fragen zur Verfiigung.
Sie erreichen uns unter:
www.versicherungshaftungsdach.de, info@versiche-
rungshaftungsach oder unter Telefon 069/715 89 90 go.

Wir freuen uns auf Sie!



PATRIARCH MULTI ASSET DYNAMISCH - JETZT AUCH ALS VWL-LEISTUNG MIT VORAB-
VERPROVISIONIERUNG UBER DIE MULTI-INVEST-SPARPLANE ERHALTLICH

Immer mehr Berater und auch Kunden sind von

den Vorziigen des auf internationale Aktienmarkte
ausgerichtete Kapitalabsicherungsfonds aus dem Hause
Patriarch, dem Patriarch Multi Asset Dynamisch (WKN:
HAFX1M), tiberzeugt und investieren. Eine Performance
per 31.3.2010 von 17,30% seit Auflegung (16.4.2009) bei
einer Volatilitat von 5,95% p.a. sprechen eine deutliche
Sprache und belegen die Wirksamkeit des innovativen
Risikomanagements (liegt in den Handen und der
Verantwortung des institutionellen Asset Managements
der Berenberg Bank) im Zusammenspiel mit dem
erfolgreichen Aktienfondsmanagement aus dem Hause
DJE Kapital AG.

In steigenden Aktienmarkten partizipiert der Kunden
ca. 80% an dessen Chancen, minimiert das Verlustrisiko
in fallenden Markten aber auf ca. 20% der sonst erlit-
tenen Negativperformance. Zusatzlich sinkt die Vola-
tilitdt im Vergleich zu einem reinen Aktieninvestment
deutlich — in vielen Jahren um bis zu 50%!

Weitere Informationen zu diesem und unseren anderen
Dachfondskonzepten erhalten Sie unter www.patriarch-
fonds.de/dachfonds/vermoegensdachfonds.

In den heutigen Tagen suchen viele Kunden und Berater
eine sinnvolle Moglichkeit, dem Kunden Sparplane
anzubieten. Ab sofort bietet sich die Méglichkeit, den
Patriarch Multi Asset Dynamisch (WKN: HAFX1M) als
Fondslésung im Rahmen der Multi-Invest-Sparplane

— unter anderem auch als VWL-Lésung — zu besparen!
Diese Sparplanform ist sogar mit einer Vorabprovision

versehen!

Warum sollten Sie fiir eine solche Sparform nun insbe-
sondere den Patriarch Multi Asset Dynamisch wahlen?
Zum einen nutzen Sie die langerfristigen Chancen des
Aktienmarktes. Durch die Absicherungsstrategie des
Patriarch Multi Asset Dynamisch haben Sie aber ein

deutlich minimiertes Risikopotenzial — ohne dabei auf
den positiven Cost-Average-Effekt verzichten zu miissen.
Dies unterstiitzt nicht nur die Ansparphase, sondern
gibt auch Sicherheit mit Bezug auf das Endkapital bei
Falligkeit des Vertrages. Bose Uberraschungen beim
Ablauf eines Sparvertrages (wie z.B. Ende 2002 oder
2008) sind daher nahezu auszuschlieRen.

Folgende Vorteile bieten lhnen die Multi-Invest
Sparplandepots:

] Kostenverteilung: Vorabprovision fiir den
Vertrieb und ab dem ersten Monat sofortiger
Rickkaufswert fiir den Kunden

° Reines §34c GewO Geschaft — keine Versicher-
rungserlaubnis erforderlich

o Auswahl unter 100 Spitzenfonds — Aufteilung
auf zwei Fonds maoglich

° Kostenloser Fondswechsel

° Gute Ablaufleistungen durch ausgewahlte

Spitzenfonds
° Nach 7 / 13 Jahren Teilentnahme (pramienun-
schidlich) moglich (bei VWL Sparplénen)

Informationen und Unterlagen zu den Sparplanen

erhalten Sie unter: www.multi-invest-ffm.com.

Nutzen Sie die Chance und setzen Sie den Patriarch
Multi Asset Dynamisch als Ihre Ansparlosung in die
Multi-Invest-Sparplane ein.

Abwicklungshinweis:
Den Patriarch Multi Asset Dynamisch kénnen Sie in
einem der freien Felder des Antrages eintragen!



Patriarch Multi
Asset Dynamisch —

Solide investieren,
Risiko reduzieren
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SIND FUTURES DIE ZUKUNFT? -
DERIVATE IMMER MEHR IN INVESTMENTFONDS INTEGRIERT

Wenn man die aktuell erfolgreichen Investment- und
Dachfonds genau betrachtet, werden immer haufiger
Derivate — Futures und Optionen — in die Anlagestrategie
eingebaut. In den meisten Fallen werden sie als kapitalsi-
chernde MaRnahme angewendet, wie u.a. beim Patriarch
Multi Asset Dynamisch-Fonds, bei anderen Fonds in
Ausnahmen aber auch zur Renditemaximierung, was
gleichzeitig Risikoerhohung (Leveraging, Hebelgeschéift)
bedeutet.

Grafik 1: Schematische Darstellung einer Kaufoption:

Gewinne in steigenden Kursphasen

Beispiel: Kaufoption
Optionspramie: 10
Basiswert: 50
Gewinn Aktienkurs
Long Call
Verlust des Calls auf 50 Gewinnphase des

Optionspramie begrenzt Calls nahezu unbegrenzt

[
-10 /[ 70 Kurs

Verlust

Quelle: Patriarch

Grafik 2: Schematische Darstellung einer Verkaufsoption:

Gewinne in fallenden Kursphasen

Beispiel: Verkaufsoption
Optionspramie: 10
Basiswert: 50
Gewinn Aktienkurs
Long Put
Gewinnphase
des Puts 0 40 50 70
-10 Kurs

Verlust des Puts auf
Optionspramie begrenzt

Verlust

Quelle: Patriarch

Allein das Wort ,,Derivate” |asst viele Berater dadurch
aufschrecken und von einer Empfehlung an ihren Kunden
absehen, da ihnen diese Unterscheidungen und ihre
unterschiedlichen Zielrichtungen nicht ausreichend
bekannt sind. Viele haben bei Derivaten immer das
ungute Gefiihl im Bauch, ,eine hoch spekulative Anlage”
anzubieten. Bereits vorab gesagt — in den meisten Fallen
zu unrecht!

Wir wollen mit diesem Artikel mit einigen Vorurteilen

und Verstdndnisproblemen aufraumen.
Definitionen:

Futures

Futures sind handelbare Indizes. Sie bilden den zugrunde
gelegten Index nahezu ab und erméglichen die Umset-
zung einer Marktmeinung in der Zukunft. Futures werden
u.a. auf Wertpapier-, Zins-, Rohstoff-, Volatilitaten- und
Devisenindizes gehandelt und ermdglichen somit eine
breite Diversifizierung der Markte.

Optionen

Mit einer Option erwirbt man das Recht, eine
bestimmte Anzahl eines fest definierten Basiswertes
(hdufig Aktien) zu einem fest definierten Preis bis zu
einem bestimmten Datum zu kaufen (Call/Kaufoption)
oder zu verkaufen (Put/Verkaufsoption) bzw. zu den
genannten Standards zu liefern oder zu kaufen. Bei Calls
sind Gewinne bei steigenden Kursen und bei Puts bei
fallenden Kursen maéglich.

Bei Futures erfolgt zwingend der Geldausgleich

(Cash Settlement), wobei bei Optionen der Kaufer
normalerweise entscheiden kann, ob er das erworbene
Recht auslbt oder einfach verfallen lasst. Derivate sind
spatestens seit 1989/1990, der Einfithrung der Deutschen
Terminborse (DTB — Heute: EUREX), mit festen Standards
ausgestattet:



° Feste, kalkulierbare Laufzeiten

o Feste, kalkulierbare BasisgroRen

o Weltweit transparente Preise durch reinen
Computerhandel

° Hohe Liquiditit (2008: 2,165 Mrd. Kontrakte

an der EUREX)

Optionen bieten den Vorteil, dass z.B. bei einer Aktie
nicht der Borsenpreis je Aktie, sondern nur der deutlich
geringere Optionspreis pro Aktie zu bezahlen ist. Erst bei
Ausiibung der Option muss dann der Basispreis bezahlt
werden. Das komplette Verlustrisiko ist also auf diese
Optionspramie beschréankt (siehe Grafik 1 und 2). Bei
Futures ist lediglich die Buchungsgebiihr zu zahlen.

Es erfolgt auf einem separaten Geldkonto taglich die
Gewinn-/Verlust-Verrechnung.

Aulerdem zeichnen sich Derivate durch ein weiteres
sehr flexibles Merkmal aus: Sie konnen im Erstgeschaft
sowohl gekauft als auch verkauft (,Leerverkdufe”)
werden. Ist das Erstgeschaft ein ,Kauf*, so ist man in

der Borsensprache ,,Long” — ist das Erstgeschaft ein

Verkauf, ist man ,Short".

Fiir diese Shortgeschafte ist zwingend vorgeschrieben,
eine liquide Sicherheitsleistung fiir eventuelle Verluste
im Vorfeld zu hinterlegen (Margin). Dies erhoht die
Sicherheit des Kontraktpartners und das Vertrauen in
dieses Geschaft. Im Patriarch Multi Asset Dynamisch-
Fonds beispielsweise kiimmert sich das institutionelle
Asset Management der Berenberg Bank um diese
Sicherheitsleistung liber die stets gehaltene 10%-Cash-

Quote des Fondsvolumens.

Genau diese ,Shortgeschafte” sind in Vermégensver-
waltungen das Vehikel, Marktrisiken aus den Portfolios
zu eliminieren, da man somit auch auf fallende Kurse
setzen kann. Man verkauft in der Phase, in der man

an fallenden Kursen partizipieren kann und kauft zu
einem geringeren Preis zuriick (sogenanntes Closing).
Der Gewinn bleibt stehen und man kann so auch in
negativen Bdrsenphasen positives Geschaft machen und



Portfolios absichern. Futures werden 1:10 gehandelt,
d.h. steht ein Index bei beispielsweise 3.160 Punkten,
reprasentiert der Futureskontrakt einen Gegenwert von
31.600 Punkten. Aufgrund der extrem hohen Liquiditat
der Markte ist eine Reaktion von einer Minute auf die

andere problemlos machbar.

Natiirlich ist ein unvorbereitetes Engagement in den
Markten — egal ob Aktien, Anleihen oder Derivate — eine
Spekulation. Der Unterschied liegt im Endeffekt nur
darin, dass Derivate einen bestimmten Endzeitpunkt
haben und sonstige Wertpapiere im Regelfall mehr oder

minder endlos laufen.

Professionelle Investoren — wie im Patriarch Multi
Asset Dynamisch das institutionelle Asset Management
der Berenberg Bank — investieren nach sogenannten
Trendfolgemodellen. Dabei werden computerunterstiitzt
Markttrends in kurzen und langeren Intervallen analy-
siert und daraufhin Sicherungsaktivitaten abgestimmt.

Der Einsatz von Futures zur Absicherung (dem ,Hedgen®)
ermdglicht eine schnelle, effektive und preisgiinstige

Sicherungsmoglichkeit.

Optionen und vor allem Futures werden oft mit Wetten
verglichen. Dies ist im Grunde auch richtig, nur ist das
Wort ,Wetten® beim Kunden meist negativ und anriichig
hinterlegt. Eine moglicherweise bessere Umschreibung
bietet das Wort ,Gutschein®. Mit einer Option oder
einem Future erwirbt man einen Gutschein, der sich auf
ein bestimmtes Gut bezieht und ein Ablaufdatum hat,
wo er ungiiltig wird. Und der Begriff ,Gutschein® ist

eher positiv hinterlegt.

Sie sehen, Optionen und Futures sind bei genauer Betrach-
tung kein ,Teufelszeug", sondern — richtig eingesetzt — eine
hervorragende Moglichkeit der Kapitalabsicherung im

Portfoliomanagement und somit in Fonds.




PrismalLife - auch 2009 wieder Bester Lebensversicherer in der Kategorie Internationale Anbieter. PrismalLife ist lhr sicherer
Begleiter - ein Leben lang. Fiir jedes Budget. In jedem Alter. Mit ausgezeichneten Produkten und gepriifter Qualitat. Mit einer
starken Kapitalausstattung (A-), EUR 181 Mio. gebuchten Bruttobeitragen* und EUR 493 Mio. verwalteten Kundengeldern*
Leben Sie mit uns. Wir freuen uns auf den gemeinsamen Lebensweg! * (stand 31.12.2009)
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DIE A&A SUPERFONDS-POLICE — DIE ZUKUNFT KANN KOMMEN!

Kennen Sie dieses Szenario?

Sie befinden sich in einer bestimmten Situation in der
Gegenwart und argern sich iiber eine Entscheidung aus
dem finanziellen Sektor, welche Sie vor vielen Jahren
getroffen haben. Sie hatten damals eine bestimmte
Erwartung an die Zukunft, und damit an die darauf
abgestimmten Kriterien und Leistungen des gewahlten
Finanzproduktes. Aber nun ist vieles doch ganz anders
gekommen, sodass auch die gewahlte Finanzl6sung
eigentlich ganz anders ausgerichtet sein miisste.
Jedoch: Das damalige Produkt kénnen Sie nachtraglich
nicht mehr verdndern und zudem ist dessen Flexibilitat
so begrenzt, dass es eigentlich gar nicht mehr zur
aktuellen Situation passt.

Eine wirkliche Uberraschung?

Eher nein. Schon Mark Twain hat gesagt: ,Prognosen
sind immer schwierig. Vor allem dann, wenn sie sich auf
die Zukunft beziehen! Die Zukunft werden wir nie
exakt vorhersehen, beherrschen oder planen kénnen,
sodass Situationen, wie vorstehend geschildert eher die
Regel als die Ausnahme bilden werden. Denn die Welt
bleibt komplex und unsere Lebenssituationen dndern

sich standig und schneller als wir es erwarten.

Und die Konsequenz daraus?

Die Losungen der Finanzindustrie miissen sich andern
und sich dem standigen Wandel unserer Gesellschaft
und den damit verbundenen Anforderungen anpassen.
Mal brauchen die Produkte mehr Sicherheit, mal mehr
Rendite und zu anderen Zeiten vielleicht sogar Garan-
tien. Je nach Lebenssituation sind die demographischen
Risiken vielleicht wichtiger oder weniger wichtig. Bei
Fondsprodukten sollte die Zusammensetzung allen
Risikoneigungen, Marktphasen und Laufzeiten Rechnung

tragen.

Speziell bei langlaufenden Produkten, wie z.B. einer

Fondspolice, sind diese Themen somit zukiinftig

unersetzlich. Und was macht ein verantwortungsvolles
Unternehmen, wenn die aktuell bestehenden Losungen
es bisher nicht voll zufrieden stellen? Man setzt sich
selber mit der Thematik auseinander und schafft ein

Produkt, das diesen Anspriichen genligt.

So geschehen bei der ABL-Unternehmensgruppe, die fiir
ihre verschiedenen Vertriebseinheiten (Jung, DMS &
Cie. AG, Patriarch, Inpunkto, Compexx etc.) eine eigene
Labelpolicenlosung, die A&rA Superfonds-Police kreiert
hat, welche sich den wechselnden Anforderungen der
Zukunft problemlos stellt und natiirlich die qualitativen
Produktanforderungen der Vermittlerschaft erfiillt.

Die einjahrige Produkterstellungsphase bot ausreichend
Zeit, um ein absolut perfektes Konzept fiir alle Beteilig-
ten zu entwickeln. Im Sinne des bestmdglichen Ergeb-
nisses sind die verschiedenen Kompetenztrager der
Unternehmensgruppe fiir das Fonds- und Versicherungs-
geschaft bei der Kreation der Losung zusammengezogen
worden, wobei jedwede mdglichen Firmenteilinteressen
dem Gesamtziel untergliedert wurden.

Fir die Versicherungstechnik und die dortige bestmdog-
liche Ausgestaltung des Produktes verpflichtete man die
Experten der AXA. Hier standen natiirlich die lblichen
Anforderungen wie niedrige Kosten, maximale Flexibili-
tat, Garantieoptionen, leistungsstarkes Bedingungs-
werk, gute Ratings und Rankings, auskommliche
Abschluss- und Bestandsprovision und eine einfache

Abwicklung einmal mehr im Fokus.

Zusatzlich hat sich die AXA auch das Feedback externer
Versicherungsvertriebe bzw. -konstrukteure, wie z.B. der
Patriarch eingeholt, um besonders gut die aktuellen
Anforderungen des Marktes zu treffen. Abschlielend
entschied man sich gegen jegliche Hybridkonstrukte
auslandischen Rechtes und erreichte die hdéhere
Flexibilitat liber die gdngige deutsche Rechtsform.



Der zweite wichtige Bereich, das Fondsuniversum, wurde
beratend von allen externen Fondsspezialisten der
ABL-Unternehmensgruppe entwickelt, zu denen sich u.a.
die Jung, DMS & Cie. AG und insbesondere die Patriarch
Multi-Manager GmbH zahlen durften. Das vorgegebene
Ziel lautete, den Policeninhalt so attraktiv, unterneh-
mensneutral und variantenreich wie moglich zu gestal-
ten. Insbesondere war es den Produktmachern wichtig,
dem Anleger die Chance zur Renditeglattung fiir schwie-
rige Borsenphasen durch die Beimischung von marktneu-
tralen Bausteinen zu ermoglichen. Diesen speziellen
positiven Effekt von Managed Futures-Bausteinen
besonders in schwierigen Marktphasen zeigen die beiden
Graphiken auf der ndchsten Seite sehr eindrucksvoll. Das
Ergebnis ist ein Produkt, das sich von der normalen
AXA-Angebotspalette deutlich abhebt und eine Losung
darstellt, welche sich an die jeweilige Lebensphase oder
die gednderte Risikoneigung eines Kunden blitzschnell

anpassen lasst. Also wirklich eine ,Lebensdauer-Police™

Die wichtigsten Punkte der neuen A&A Superfonds-
Police auf einem Blick:

1) Kosten:

Die Gesamtkostenquote (einmalige Abschlusskosten +
jahrliche Verwaltungskosten vom laufenden Beitrag)
liegt mit einer Bandbreite von 7,25% bis 7,55% (je nach
Kickbacks der individuell gewéhlten Zielfonds leicht
unterschiedlich) hervorragend im Markt.

2) Garantie-Option:

(Switch zwischen Fondsuniversum und Deckungsstock):

Der Kunde kann die Police wahlweise als Fondspolice nutzen
oder jederzeit in eine speziell von der AXA zur Verfiigung
gestellte Tranche des Deckungsstocks der Versicherung nebst
dem dort gezahlten variablen Rechnungszins (derzeit 3,2%
p.a.) wechseln (Garantie-Option). Ebenso ist der jederzeitige
Wechsel wieder zurlick in das Fondsuniversum der Police
moglich — den Zeitpunkt bestimmt der Kunde selbst.

3) Garantie-Modul (Beitragsgarantie):

Sucht der Kunde eine exakte Beitragsgarantie (zwischen
20% und 100% méglich), kann er diese jederzeit
einbauen (Garantiemodul oder ,Geld-zuriick-Garantie®).

4) AuRergewdhnliches Fondsuniversum:
Das Fondsuniversum wurde auf Fonds unterschiedlichster

Ausrichtung und Starken ausgerichtet. Dazu gehoren:

* marktneutrale Bausteine wie der JP Morgan High-
bridge oder Managed Futures wie dem Varengold
CTA Hedge Fonds oder dem Superfund Absolute
Return |

® innovativste Kapitalabsicherungsfondslosungen, wie
der AXA Megatrends go und der Patriarch Multi
Asset Dynamisch

® Kklassische Ertragsbausteine, wie der DJE Dividende &
Substanz oder der Fidelity European Growth

e aktuelle Trendthemen wie Rohstoffe oder Nachhal-
tigkeit, dargestellt Uber die beinhalteten Fondslo-
sungen der Hauser Franklin Templeton und Pioneer

Somit ist jeder moglichen Lebensphase und variierender
Risikoneigung mit dem vorhandenen Fondsuniversum

perfekt Rechnung getragen.

Wichtig ist auch der Ansatz eines ,lebenden Fondsuni-
versums”. Ziel der Police ist es, bei aulergewéhnlich
guten Fondsideen in der Zukunft das Fondsuniversum
stets systematisch zu erweitern.

5) Biometrische Risiken:
Die ausgezeichnete BU der AXA steht selbstverstandlich

in ihren verschiedenen Varianten ebenfalls zur Verfligung.

6) Kostenreduzierung:
Eine gewiinschte Rabattierung der Abschlusskosten ist
selbstverstandlich moglich.



7) Als Privatvorsorge oder mit staatlicher Forderung

maoglich:

Gerade wegen des lebensbegleitenden Produktansatzes
ist der Einsatz der AGTA Superfonds-Police in moglichst
vielen Versicherungsschichten das Ziel. Derzeit wird der
Start in den Schichten 1 und 3 erfolgen. Die Schicht 2
und die Direktversicherung sind die nachsten geplanten
Schritte.

8) Faire Provisionen:
Gute marktgerechte Abschluss- und Bestandsprovisionen

verstehen sich von selbst.

9) Vertriebsunterstiitzung:
Einfache Software und Antrige sowie auRergewdhnliche
vertriebsorientierte Beratungsunterlagen werden die

Vermittler erfreuen.

Wertentwicklung seit 1980 =» langfristig erfolgreich
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Natiirlich sind auch viele weitere Standards einer jeden
guten Fondspolice, wie z.B. Ablaufmanagement,
Fondsswitch, Zuzahlungen, Entnahmen, Policendarlehen
etc. selbstverstandlich gegeben, was aus den hervorra-
genden bisherigen Beurteilungen des zugrunde liegen-
den AXA-Bedingungswerkes von F & B oder Morgan &
Morgan deutlich hervorgeht.

Speziell die Garantieoption einer ,wandelbaren Police"
zwischen der Welt der integrierten Tranche des AXA-
Deckungsstocks und der Welt des individuellen Fonds-
universums durfte dem aktuell deutlich verdnderten
Kundenverhalten hervorragend Rechnung tragen. Auch
das spezielle Fondsuniversum mit den vielen aktuellen
Fondsinnovationen und -favoriten diirfte viele Vermitt-

ler und Endkunden sehr positiv ansprechen.

Das fertige Produkt, welches am 1.3.2010 an den Start
gegangen ist, zeigt deutlich, wie positiv es sich aus-
wirkt, wenn sich Experten aus mehreren Bereichen
finden und ihre jeweilige Kompetenz in ein Produkt
zum Wobhle des Kunden einflieRen lassen.

Da es sich um eine Labelfondspolice der ABL-Unterneh-
mensgruppe handelt, ist der Vertrieb nicht iiber einen
AXA-Direktvertrag, sondern nur iiber eine Anbindung an
die Jung, DMS & Cie. AG oder die Patriarch Multi-Mana-
ger GmbH maglich. Somit gehdren diese Vermittler zu
den wenigen bevorzugten Beratern, welche zukiinftig
die erste Police nach deutschem Recht mit Managed
Future-Anteil oder aktuell gesuchten sonstigen Fondsl6-
sungen, wie z.B. dem Patriarch Multi Asset Dynamisch,

vertreiben kdnnen.

Bei so viel Flexibilitat fiir einen Kunden in der AGA
Superfonds-Police kann die Zukunft, zumindest im
finanziellen Sinne, gerne kommen. Was immer das Leben
noch bringt, die richtige Fondspolice hat der Kunde
schon einmal.



DIE NEUE TARIFGENERATION DER PRISMALIFE AG GEHT AN DEN START !

Am 1.4.2010 ist es soweit: Die PrismaLife AG startet mit
ihrer neuen Tarifgeneration. Damit sind die bisher
gewohnten Tarife fiir alle Anbieter nicht mehr vermittel-
bar und ab sofort ist fiir Berater zwingend die Bera-
tungssoftware 2.103 der PrismaLife AG die Basis fiir
Endkundenangebote. Was sind nun die gravierenden
Unterschiede/Verdnderungen zu der bisherigen Tarifge-
neration? Grundsatzlich bleibt erfreulicherweise sehr
viel beim Alten. Trotzdem lohnt sich ein naherer Blick.
Einige der Anderungen wurden durch das letzte BMF-
Schreiben ausgelost und sind eher branchentiblich, z.B.:

e |n allen Tarifen ist nun das maximale Endalter der
versicherten Person 75 Jahre (+5 jahrige Verlange-
rungsoption, maximal go% der Restlebenserwartung)

¢ In allen Tarifen fallt der Mindestrisikoschutz von dem
Anfangswert von 10% dann linear zu den Laufzeit-
jahren suksessive mit der Laufzeit auf 0% zur
Falligkeit

Andere Verdnderungen tragen klar die servicefreundliche
Handschrift der Prismalife AG und sind besonders
erfreulich:

® Die Kostenausgleichsvereinbarung ist im Antrag
deutlich vereinfacht worden

e Die PrismaLife AG stellt auf ihrer hauseigenen
Homepage www.prismalife.com als Beratungshilfe
ein kostenloses Fondsvergleichstool in Zusammenar-
beit mit Morningstar zur Verfiigung. Inhalt sind
ausschlieRlich die Fonds, welche im Prisma-Policen-
universum angewahlt werden konnen

* Die Attraktivitat der Beitragsgarantie wurde deutlich
erhéht. Hier kénnen nun Stufen von 100%, 9o% oder
80% angewahlt werden, ohne das Prisma die
individuelle Fondsauswahl beschneidet

Auch die Kostenstruktur in der neuen, weiterhin
stornofreien Tarifgeneration der PrismaLife-Policenwelt
(PrismaRent und Prismajunior) hat sich liber die
Laufzeit verschoben. Bisher sah die Kalkulation der
PrismaLife AG fur einen Kunden innerhalb einer Prisma-
Rent oder einer Prismajunior immer folgendermaRen
aus:

Einmalige Abschlusskosten = 3% auf die Bewertungssumme

Einmalige Einrichtungskosten

3% auf die Bewertungssumme

Jahrliche laufende Kosten

6% p.a. auf den Jahresbeitrag

+ Positiv dagegen laufende Fondskickbacks = + ca. 0,2% p.a. Gutschrift in die Police

In der neuen Tarifgeneration hat man sich zu einer
Kostenumverteilung hin zu etwas hoheren Front-Up-
Kosten und dafiir deutlich gesenkten laufenden Kosten
und erhdhten Kick-Backs entschieden. Natirlich bleibt
die Prisma hier aber wieder maximal transparent, sodass
die neue Systematik im einzelnen wie folgt aussieht:
Einmalige Abschlusskosten = 3% auf die Bewertungssumme
Einmalige Einrichtungskosten = 4% auf die Bewertungssumme
Jahrliche laufende Kosten = 5% p.a. auf den Jahresbeitrag
+ positiv dagegen laufende Fondskickbacks = + ca. 0,25% p.a. Gutschrift in die Police
Wie wirkt sich diese anfangliche Erhohung der Kosten

gegen eine Uber die komplette Laufzeit andauernde

laufende Kostensenkung nun im Vergleich aus? Im

Prinzip ist der Effekt wie bei einer Schere. Die anfang-

lich leicht hoheren Kosten werden iiber die langere

Laufzeit einer Fondspolice durch die niedrigeren

Jahreskosten und besseren Fondskickbacks wieder

niveliert, sodass zum Enddatum die Resultate wieder

nahezu gleichauf sind.

Ein Beispiel verdeutlicht dies:

Nachfolgend finden Sie zwei Screenshots aus den
jeweiligen Softwaresystemen der alten Tarifgeneration
2.97 (links oben) und der neuen Tarifgeneration

2.103 (rechts unten) im Vergleich.



Leistungen bei Ablauf, Tod und Riickkauf

Ablaufleistung im Die rechnerische Ablaufleistung bei Erleben des vereinbarten Ablauftermins und die resultierende
Erlebensfall Rentenzahlung basieren auf einer gleichmassigen Wertsteigerung der gewahlten Fonds und den
heute gliltigen Berechnungsgrundlagen des Produkts.

100.00 EUR monatlich Wertsteigerung aufgelaufene Fondswert zum resultierende jahrliche
37 Jahre Beitragsdauer in % p.a. Beitragssumme Ablauftermin Rente zum
BU: Nein in EUR in EUR Ablauftermin
% Toc ]
1e(r)'s?e/jt87\donate (St‘;',f_up) 0.0% 41102 43831 2'681
31.30 EUR monatlich 3.0% 41102 77'995 4'771
6.0% 41102 147'398 9'017
Entwicklung des Fonds- Jahr Alter Fondswert Leistungen im Todesfall Riickkaufswert
wertes, der Leistungen im versicherte in EUR in EUR in EUR
Todesfall, des Riickkaufs- Person
wertes, exemplarisch fiir
eine Wertsteigerung von 1 31 313 340 304
6.0% p.a. 2 32 671 733 655
3 33 1'054 1154 1'027
bei folgender Fondsauswahl 4 34 1464 1'605 1424
B S 100%) 5 35 21707 2'962 2642
6 36 4'037 4'424 3'929
7 37 5'460 5'988 5'293
8 38 6'984 7'663 6'740
9 39 8'614 9'455 8'293
10 40 10'360 11'374 9'922
" 41 12227 13'426 12'202
12 42 14'225 15'623 14197
13 43 16'363 17'973 16'332
14 44 18'650 20'487 18'617
15 45 21'097 23177 21'061
16 46 23715 26'054 23'675
17 47 26'514 29'132 26'471
18 48 29'508 32'423 29'463
19 49 32'710 35'943 32'661
20 50 36'134 39'707 36'082
21 51 39'795 43'732 39'795
22 52 43'709 48'035 43'709
23 53 47'894 52'635 47'894
35 65 127'020 139'635 127'020
37 67 147'398 161'888 147'398

Fir einige Fonds werden dem Versicherungsvertrag Verwaltungsriickvergiitungen gutgeschrieben. Der fiir das vorliegende Angebot
berechnete Fondswert zum Ablauftermin enthalt Verwaltungsriickvergiitungen in Hohe von: 28'763 EUR.

Illustrative Hochrechnung

Wertsteigerung aufgelaufene Beitragssumme Fondswert zum Ablauftermin resultierende jahrliche Rente
in % p.a. in EUR in EUR zum Ablauftermin
0.0% 40'553 43'988 2'691
3.0% 40'553 77'574 4'746
6.0% 40'553 144'945 8'867

Detaillierte Entwicklung exemplarisch fiir eine Wertsteigerung von 6% p.a.

Jahr Alter versicherte Fondswertin EUR  davon Treuefonds in Leistungen im Todesfall ~ Riickkaufswert in

Person EUR in EUR EUR
1 31 181 - 198 176
2 32 399 4 435 389
3 33 631 9 689 615
4 34 880 18 959 855
5 35 2'094 33 2270 2'050
6 36 3'394 63 3'675 3'314
7 37 4'785 108 5'172 4'654
8 38 6'273 169 6'768 6'075
9 39 7'867 250 8'468 7'599
10 40 9'572 353 10280 9199
1" 41 11'397 479 12212 11'374
12 42 13'350 631 14270 13'324
13 43 15'440 813 16'464 15'411
14 44 17'676 1'026 18'802 17'644
15 45 20'069 1275 21294 20'033
16 46 22'628 1'5662 23'950 22'590
17 47 25'367 1'893 26'781 25'325
18 48 28296 2'270 29'799 28252
19 49 31'430 2'700 33'016 31'383
20 50 34'782 3'186 36'444 34'732
21 51 38'368 3'734 40'099 38'368
22 52 42203 4'350 43'994 42203
23 53 46'305 5'040 48'146 46'305
24 54 50'691 5'812 52'571 50'691
25 55 55'383 6'672 57'289 55'383
35 65 124'501 22'303 125'438 124'501
37 67 144'945 27'773 145'119 144'945

Rentenfaktor

jahrliche Altersrente im Alter 67 pro 1'000 EUR Fondsguthaben bei einer Garantiezeit von 5 Jahren
aktueller Rentenfaktor:  61.18 EUR garantierter Rentenfaktor: 40.87 EUR

Quelle: PrismaLife Angebotssoftware

Es handelt sich jeweils um den

identischen Kunden (mannlich,
30 Jahre, 37 Jahre Laufzeit,
Monatsbeitrag 100 €, Produkt
PrismaRent, 10% Todesfallschutz,
keine BU, Kostenverteilung
gemal KAV iiber 48 Monate,
prognostizierte Wertentwicklung
6%, identische Fondsauswahl).
Hier sieht man deutlich den
beschriebenen Effekt und die
Ablaufleistungen liegen fast
gleichauf. Besonders erfreulich
gestalten sich zukiinftig
Angebote unter der inhalt-
lichen Einbindung von
Patriarch-Fonds innerhalb der
PrismalLife-Tarifwelt. Hier hat
Patriarch namlich mit Einfiih-
rung der neuen Tarifwelt
gleichzeitig eine deutliche
Erhohung der Kickbacks fiir alle
Patriarch Select Dachfonds sowie
den Patriarch Multi Asset
Dynamisch zum Wohle des
Versicherungsnehmers vorge-
nommen. Diese Veranderung
macht sich erheblich im Ver-
gleich zur alten Systematik
bemerkbar. Beim betrachteten
vorangehenden Beispiel mit
einem sonstigen Fonds sah man
auf die Ablaufleistung mit einer
angestrebte Wertentwicklung
von 6% eine minimale Reduzie-
rung der Ablaufleistung der
Police von ca. 2%. Beim iden-
tischen o.a. Vergleich nur mit
der jeweiligen Auswahl eines
Patriarch-Fonds ergibt sich



sogar eine Steigerung der Ablaufleistung zwischen

der Alt- und Neuvariante von ca. +10% zugunsten
der neuen Tarifgeneration oder ca. 13.000 € mehr
Kapital zum Laufzeitende beim gewihlten Beispiel!
Sicherlich ein schlagkraftiges Argument. Wie sieht nun
die Beraterseite in der Betrachtung aus? GemaR der
Kostenverschiebung miissten eigentlich die Abschlusspro-
visionen steigen und die Bestandsprovisionen fallen.
Nach langen Verhandlungen mit der PrismaLife AG sind
der Patriarch und Jung, DMS & Cie. (die gemeinsam
verhandelt haben) folgende Verbesserungen fiir den
Vertrieb gelungen: Bei der neuen Tarifgeneration erhalt
der Vermittler auf seinen jeweiligen individuellen
Provisionssatz zukiinftig 2%o mehr Abschlussprovision bei
PrismaRent- und Prismajunior-Vertragen. Sollte der
Vermittler auch noch mindestens 50% der Gesamtsparlei-
stung in Patriarch-Fonds investieren, legen die Patriarch
oder Jung, DMS & Cie. noch einmal freiwillig 1%o Ab-
schlussprovision drauf — also insgesamt maximal 3%o
Provisionsverbesserung! Und — die Bestandsprovision
bleibt unverandert, wird also nicht gesenkt! Wem
trotzdem die Kostensystematik der alten Tarifwelt besser
gefiel, fiir denjenigen noch einen Geheimtipp. Selbstver-
standlich kann der Vermittler nach eigenem Ermessen die
einmaligen Abschluss- oder Einrichtungskosten jederzeit
rabattieren und damit anteilig auf einen Teil seiner

Provision verzichten, erhilt aber trotzdem die vorher

genannte Provisionserh6hung durch die neue Tarifwelt.
Bietet der Berater den Vertrag zum Beispiel mit 6,5%
einmaligen Abschluss- und Einrichtungskosten, statt den
automatisierten 7% an und wahlt bei der Fondsauswahl
mindestens 50% Patriarch-Fondsanteil aus, passiert nun
folgendes:

e Der Vermittler erhalt insgesamt 2%o weniger
Abschlussprovision (- 5%o Rabattierung, + 3%o
Provisionserh6hung durch neue Tarifwelt) als in der
alten Tarifwelt

e Der Kunde erhilt durch die nun nur leicht héheren
einmaligen Abschluss- und Einrichtungskosten von
0,5%, aber die dauerhaft gesenkten laufenden Kosten
und erhohten Kick-Backs ein Angebot, welches sogar
die alte PrismalLife-Tarifwelt deutlich schlagt und
somit sensationell glinstig ist

Es ist aber zu beachten, dass rabattierte Angebote nicht
automatisch tber die neue Software 2.103 zu erstellen,
sondern individuell bei Jung, DMS & Cie., der Patriarch
oder bei der Prismalife AG fir den Einzelfall abzurufen
sind. Die neue Tarifwelt der PrismalLife AG bietet also
einiges und es lohnt, sich damit zu beschaftigen. Sollten
Sie noch Fragen haben, steht lhnen Ihr Patriarch-Team

jederzeit zur Verfiigung.



+~WERTE ZUM ANFASSEN“ — SACHWERTSTEIGERUNG FUR IHR VERMOGEN MPC Capital

Neu: Der MPC Prime Basket innerhalb der Tarifwelt der PrismaLife AG anwahlbar

Robin Frenzel

Nach Abschluss seines Studiums der politischen
Okonomie, Rechtswissenschaft und Soziologie
arbeitete Robin Frenzel zunachst fiir eine amerikanische
Unternehmensberatung im Bereich Financial Services.
AnschlieRend wechselte er als Vorstandsassistent

zu einem fiihrenden Hamburger Emissionshaus und
war dort zuletzt als Vertriebsdirektor tétig, bevor

er im Jahr 2006 als Vertriebsleiter zur MPC Capital
Gruppe stieB. Seit 2008 verantwortet Robin Frenzel

als Generalbevollmachtigter der MPC Capital Concepts
GmbH den Vertrieb der offenen Kapitalanlagen in den
Bereichen B2B und institutionelle Anleger. Zu seinem
Verantwortungsbereich zihlen auch die Finanz-
portfolioverwaltung fiir institutionelle Kunden und
Produktkooperationen mit Versicherungsgesellschaften.

The MPC Group

Sein Vermdgen unabhingig von den Aktien- und
Rentenmarkten aufzubauen ist das erklarte Ziel vieler
Anleger. Sachwerte wie Flugzeuge, Immobilien und
Schiffe behalten auch in Krisenzeiten ihren inneren
Wert und haben sich als solider Baustein im Vermo-
genssaufbau bewéhrt. Wahrend andere Assetklassen
stark schwanken kénnen, bieten Sachwerte , lukrative
Langeweile®. Diese Vorteile konnen jetzt erstmals auch
in eine fondsgebundene Rentenversicherung integriert

werden.

Zum langfristigen Vermogensaufbau gehéren verschie-
dene Anlageklassen sinnvollerweise dazu. Wichtig fiir
den Erfolg der langfristigen Finanzplanung ist die
richtige Mischung. Aktien konnen iiber lange Sicht
attraktive Renditen bieten, variieren aber stark im
Wert. Festverzinsliche Komponenten bieten Stabilitat
und genau kalkulierbare Ertrige, konnen jedoch
oftmals gerade einmal die Inflation auffangen. Sach-
werte bilden die dritte Sdule des Vermdgensaufbaus:

Mit dem MPC Prime Basket investieren Sie parallel und
kontinuierlich in eine Vielzahl von Substanzwerten, die
nachhaltig vor Inflation schiitzen kénnen, sich unab-
hiangig von Aktienmarkten entwickeln und ein sicheres
Gefiihl geben.

Die PrismaLife AG bietet eine fondsgebundene Renten-
versicherung in allen drei Schichten der privaten
Altersvorsorge nach deutschem Recht an. Uber den
einzigen offenen Sachwertfonds MPC Prime Basket
wird hierbei in geschlossene Sachwert-Zielfonds

investiert.

Der besondere Vorteil des MPC Prime Basket ist die
geringe Abhiangigkeit von den klassischen Aktien- und
Rentenmarkten und die stetige Wertentwicklung bei
einer sehr geringen Volatilitat. Dies hat er seit seiner
Auflegung eindrucksvoll bewiesen (siehe Grafik) und
erganzt so sinnvoll das lhnen bisher bereits bekannte



Fondsuniversum innerhalb der PrismalLife-Policenwelt.
Selbstverstandlich dndert eine zukiinftige Mitberiick-
sichtigung des MPC Prime Basket innerhalb Ihrer
Fondsallokation in einem Prisma-Versicherungsantrag
nichts an den gewohnten Abwicklungsablaufen fiir Ihr
Prisma-Antragsgeschaft tiber die Jung, DMS & Cie. AG
oder Patriarch. Der MPC Prime Basket ist eine intelli-
gente Kombination zu den bewahrten Patriarch
Dachfonds innerhalb der Prisma-Policen, da die beiden

Assets nahezu keine Korrelation zueinander aufweisen.

Quelle: MPC Capital
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INVESTMENT PARTNERS
Fortis Investments

BESTER GLOBALER AKTIENFONDS 2009 @ " .
TOP-PERFORMER FORTIS L FUND OBAM EQUITY WORLD

Man hatte es wissen kénnen: Schon Ende 2008 hatte
Patriarch den Fonds auf der hauseigenen Roadshow als
herausragendes offensives Investment fiir eine Vermo-
gensaufteilung vorgestellt. Nun konnte der globale
Aktienfonds Fortis L Fund OBAM Equity World im Jahr
2009 eine Performance von 62,95% erzielen und war
damit laut Morningstar besser als jeder andere Aktien-

fonds in seiner Kategorie®.

Von Megatrends profitieren

Weltweite Megatrends gibt es genug: China soll bis im
Jahr 2027 die Nummer 1 der Wirtschaftsnationen werden.
71 Bio. $ werden dort bis ins Jahr 2030 fiir Infrastruktur
ausgegeben. Die Konjunkturpakete pumpen allein

450 Mrd. § in Erneuerbare Energien und Indonesien wird
mit Indien und China schon als Chindonesien gehandelt.
Mit einem einzigartigen Investmentansatz will der Fortis
L Fund OBAM Equity World diese Trends fiir sich nutzen.

Aus Uberzeugung investieren

Der weltweit anlegende Aktienfonds Fortis L Fund OBAM
Equity World (ISIN: LU0185157681, WKN: AoBg4X)
investiert unabhangig von einem Vergleichsindex dort,
wo die Chancen liegen. Das Fondsmanagement kauft nur
Titel, von deren langfristigen Erfolgschancen es wirklich
tiberzeugt ist. Dabei |asst es sich nicht vom alltaglichen
Borsengeschehen leiten und bleibt seiner langfristigen
Strategie treu. Fallt der Kurs einer Aktie im Portfolio,
wird diese nicht direkt verkauft. Kurzfristig kann es
dadurch zu erhéhten Schwankungen kommen. Langfristig
konnte der Fonds seit 1954 eine jahrliche Rendite von
10,56% erwirtschaften, seit dem Antritt von Fondsmana-

ger Rolf Stout 1989 jahrlich iiber 8%.**

*Stand 31.12.2009, um Gebiihren bereinigt. Quelle: Fortis Investments,
www.morningstar.de, Kategorie Aktien weltweit Standardwerte
Growth

**Quelle: Fortis Investments, Stand: 31.12.2009, um Gebiihren

bereinigt in Euro

Zehn groBte Positionen des OBAM —
keine Uberschneidung mit dem MSCI World

ING Groep NV 5,16 %
Wells Fargo & Co 3,787 %
Companbhia Vale Do Rio Doce 3,26 %
Alapis S.A. 2,93 %
ABB Ltd. 2,85 %
Yanzhou Coal Minin 2,71 %
Freeport-Mcmoran Cop&Gold 2,70 %
BNP Paribas 2,57 %
JP Morgan Chase & Co. 2,23 %
Perusahaan Gas Neg 2,11 %
Holdings 120

Quelle: Fortis Investments, Stand: 31.12.2009.

Einzigartige Kombination aus Wachstum und Chancen
Das Portfolio ist zweigeteilt: Der strategische Teil ist
konservativ ausgerichtet und macht ca. 60% des Fonds
aus. Er investiert in Unternehmen mit groRer Marktkapi-
talisierung, solider Positionierung und einem Anlagehori-
zont ab drei Jahren. Der taktische Teil investiert in Werte
mit kleiner und mittlerer Marktkapitalisierung. Er basiert
auf einer thematischen Herangehensweise und legt in
Zukunftsmarkte, mit haufig noch unentdeckten Anlage-
maoglichkeiten, an. Diese Positionen machen circa 40%
des Gesamtportfolios aus und haben einen ein- bis

dreijahrigen Investmenthorizont.

Taktisches

|'.f Smm;gisdmﬁ + |
| Portfolio | Portfolio
I.‘\. .'.(.

LH'" - st '-f

Quelle: Fortis Investments, Stand: 31.12.2009



Sektoren bevorzugen, Themen spielen

Das OBAM-Team investiert in langfristige Megatrends und
nutzt kurzfristige Chancen. So wurden bereits seit Anfang
2003 die Sektoren Energie oder Baustoffe im strate-
gischen Portfolio stark iibergewichtet. Finanzwerte
hingegen wurden lange stark untergewichtet. Im Marz
2009 wurde jedoch das neue Thema ,Fallen Financials“ in
das taktische Portfolio mit aufgenommen. Mit groRem
Erfolg: Beide Entscheidungen trugen wesentlich zur
exzellenten Performance des OBAM im Jahr 2009 bei.

Von Nonnen gegriindet — 70 Jahre Fondsgeschichte

Die Geschichte des OBAM geht bis ins Jahr 1930 zurick,
als viele Kldster fiirchteten, vom Staat enteignet zu
werden. Deshalb brachten einige franzdsische Ordens-
schwestern ihr Kapital in den Niederlanden in Sicherheit.
1936 wurde dafiir ein spezieller Investmentfonds aufge-
legt, die ,,Onderlinge Beleggings en Administratie
Maatschappij” (Investment- und Verwaltungsgesellschaft
auf Gegenseitigkeit) — kurz OBAM genannt. Mit dem
2004 aufgelegten Luxemburger Klon Fortis L Fund OBAM
Equity World kénnen nun auch Anleger auRerhalb der
Niederlande von dem langfristig erfolgreichen Investment
profitieren.

Fondsmanager-Legende Rolf Stout — 20 Jahre kontinuier-
liches Fondsmanagement

Der Fonds wird von einem kleinen, aber feinen Team
gemanagt. Rolf Stout leitet den Fonds bereits seit 20
Jahren und wurde im Jahr 2008 von Citywire unter die
drei besten Fondsmanager Europas gewahlt. Das Team
kann auf das weltweite Inhouse Research aller Invest-
mentzentren von Fortis Investments zuriickgreifen.
Standige Unternehmensbesuche unterstreichen die
Auswahl: Es gibt kaum ein Unternehmen im Portfolio, bei
dem sich das Team nicht personlich von der Qualitat
tiberzeugt hat.

Ausgezeichnet

Der Fonds wurde unter anderem mit dem AA-Rating der
unabhédngigen Ratingagentur Standard & Poor’s, einem B
»Gut“-Rating von Feri und dem Lipper Fund Award 2008
ausgezeichnet. Anleger sollten einen Investmenthorizont
von zehn Jahren mitbringen und fur die lukrativen
Chancen des weltweiten Aktienmarktes bereit sein,
hohere Schwankungen in Kauf zu nehmen.

Jakob Wiggert

Jakob Wiggert ist Vertriebsdirektor fiir den Bereich Retail bei Fortis
Investments. Der gelernte Schifffahrtskaufmann und Dipl.-Betriebswirt
ist seit gut zehn Jahren in der Finanzdienstleistungsindustrie titig.

Wenn er nicht gerade in Deutschland unterwegs ist, dann
kiimmert sich Jakob Wiggert am liebsten um seine Fami-
lie, allen voran seinen einjahrigen Sohn Joshua.



DIE LABELFONDS DER PATRIARCH MULTI-MANAGER GMBH - EIN ECHTER GEHEIMTIPP!

Laransa AG schligt alle etablierten Vermogensverwalter beim €uro-Fondsexpress-Wettbewerb 2009!

Der Bereich der Labelfonds, also kleinerer individueller
Fondsl6sungen fiir Spezialansatze in Deutschland, wird
haufig im Markt zu unrecht skeptisch betrachtet. Viele
Marktteilnehmer tun sich schwer einzuschatzen, was
diese freien Individualisten unter den Fondsmanagern
denn eigentlich so leisten und ob sich ein Investment in
einen haufig eher kleineren Fonds denn wirklich lohnt.

Bei der Patriarch Multi-Manager GmbH genieRt dieser
Bereich im Gegensatz zum Markt schon immer hochste
Prioritdt, da hier hdufig die neuesten Fondstrends der
Zukunft geboren werden und die Stars unter den

Fondsmanagern von morgen ihren Beginn machen.

Dass die Patriarch allerdings bei der Auswahl all ihrer
Labelfondsmanager zusatzlich héchste QualitatsmaRsta-
be anlegt und frei nach der hauseigenen ,Multi-Mana-
ger-Philosophie versucht, hier nur die Besten zu
gewinnen, hat sich mittlerweile im Markt herumgespro-
chen und wird uns stetig von dritter Seite qualitativ
bestatigt, wie gerade wieder erfolgt.

Die aktuelle Auszeichnung fiir unseren Labelfondsmana-
ger, die Laransa AG, bestatigt nun einmal mehr, dass die
Leistungen der Patriarch-Labelfondsmanager langst auf
Augenhohe mit den anderen etablierten Management-

gurus unserer Branche sind.

Beispielhaft dafiir steht der Gewinn der Laransa AG um
ihren Vorstand, Andreas Leckelt (Finanzberater des
Jahres 2004), im Euro-fondsexpress-Wettbewerb 2009.
Wie jedes Jahr traten in diesem Wettbewerb Anfang
2009 22 Top-Fondsvermégensverwalter an, um das
Top-Fondsteam aus elf selbst festzulegenden Invest-
mentfonds fiir das Jahr 2009 zu finden. Drei Fonds
konnen pro Jahr gewechselt werden und mindestens
drei Fonds miissen defensiv ausgerichtet sein.

Das Teilnehmerfeld liest sich wie das Who-is-Who der
Fondsbranche, aber am Ende konnte es nur einen Sieger
geben... und der heilt Laransa AG:

Die Endperformance fiir das Gesamtjahr 2009 ist
zusatzlich beeindruckend, namlich +54,2% p.a.!

Besonders auffallig am Erfolg der Laransa AG ist neben
der guten Zusammenstellung der elf Zielfonds als
Kernkompetenz eines erfolgreichen Dachfondsmanagers
auch der maRgebliche Beitrag der beiden hauseigenen
Patriarch-Labelfonds der Laransa AG (mit reinem
Eigenmanagement) als zwei der elf Zielfonds zum
Gesamterfolg. Der Glaube an das eigene Kénnen und ein
gesundes Selbstbewusstsein hat sich am Ende somit
absolut ausgezahlt.



Kein Wunder bei einer Jahresperformance in 2009 von
+18,25% p.a. fiir den Patriarch Laransa Substanz Fonds
(WKN: HAFX1K) (wir berichteten im performer, Ausgabe
5) und von +36,67% p.a. fiir den Patriarch Laransa
Wachstums Fonds (WKN: HAFX1L).

Das Patriarch-Team gratuliert unserem Manager, der
Laransa AG, von ganzem Herzen zu diesem tollen Erfolg!

Besonders erfreulich: Laransa ist kein Einzelfall. Auch
unsere anderen Patriarch-Labelfondspartner waren sehr

erfolgreich.

So hat unser Partner, Shedlin AG, bereits den Osterrei-
chischen Dachfonds Award 2007 gewonnen. Weiterhin
wurde unser Partner Mercurion AG vom gleichen Gremi-
um in 2008 mit dem 3. Platz und in 2009 mit dem

2. Platz in der jeweiligen Vergleichsgruppe ausgezeichnet.

Angesichts unserer vielen jungen Labelfonds ist bereits
an deren bisherigem Risiko-/Renditeverhiltnis ersicht-

lich, dass wir uns kiinftig auf viele weitere Preise fiir
unsere Manager freuen diirfen. Denn eines vereint alle
unsere Labelfonds-Partner: Hervorragende Manager mit
den unterschiedlichsten Investmentansatzen, die ihren
Job verstehen und nur die Interessen ihrer Kunden im

Fokus haben.

Ein genauerer Blick lohnt sich also bestimmt. Wenn Sie

mehr zur Laransa AG wissen wollen: www.laransa.de

Wenn Sie mehr zu allen Labelfondsmanagern der
Patriarch wissen wollen: www.patriarch-fonds.de,
Bereich ,Labelfonds. Folgen Sie hier bitte den Verlin-

kungen.

Wir wiinschen allen unseren Labelfondsmanagern im
Sinne ihrer Kunden weiterhin ein gutes Handchen beim
Management und allen Finanzberatern und Endkunden
viel SpaR mit diesen Fondslosungen.




DER EIGENE FONDS ALS BAUSTEIN DER EIGENEN ASSET ALLOCATION

Dominik Wagner und Dr. Ralf Sattler von ,Die Finanz-
strategen GmbH & Co. KG“ griindeten im Jahr 2009 die
»Wagner & Dr. Sattler — Gesellschaft fiir institutionelles
Advisoring GbR", um einen durch die Patriarch Multi-
Manager GmbH aufgelegten vermdégensverwaltenden
Dachfonds als Subanlageberater im Fondsmanagement

aktiv zu betreuen.

sperformer” hat ein Gesprach mit den Herren Wagner
und Dr. Sattler iiber die Hintergriinde ihres Fondspro-
jektes gefiihrt und konkret zur aktuellen und langfri-
stigen Anlagestrategie nachgefragt.

Was war lhre Intention zur Auﬂage des von lhnen

gemanagten Fonds?

Wagner: Wir betreuen eine wohlhabende und anspruchs-
volle Klientel. Unsere Arbeit ist dadurch sehr interessant
und macht uns viel Freude — zugleich ist uns aber stets
bewusst, dass unsere Mandanten immer etwas mehr von
uns erwarten. Daher finden Sie bei uns keinen klas-
sischen Produktverkauf, sondern wir bieten Konzepte,
die einer Gesamtstrategie folgen. Seit Jahren setzen wir
sehr erfolgreich die ,Core-Satellite-Strategie” fiir unsere
Mandanten um. Zur Erganzung der ,Basis-Investments”
(core) werden geeignete ,Satelliten-Investments®
beigemischt. Diese Satelliteninvestments haben wir nun
in unseren Dachfonds eingebaut. So lasst sich das
Verhiltnis von Rendite zu Risiko fiir jeden Klienten
individuell auf dessen Bedirfnisse und Wiinsche

abstimmen.

Dr. Sattler: Durch die Auflage des Fonds kénnen wir
noch schneller reagieren und als institutioneller Anleger
fiir unsere Mandanten haufig noch interessantere
Anlagen zu besseren Konditionen zeichnen. Besonders
erfreulich ist, dass das Reglement unseres Fonds
luxemburgischem Recht entspricht. Wir miissen nicht
immer zu 100% in Aktien oder Aktienfonds investiert

sein, sondern konnen die Investitionsquoten der

Dominik Wagner

Dominik Wagner ist Mitgriinder und Gesellschafter der Wagner
& Dr. Sattler Gesellschaft fiir institutionelles Advisoring GbR.
Seine Tatigkeit im Unternehmen ist durch die strategische
Zielsetzung und deren operative Umsetzung gepragt.

Herr Wagner blickt auf liber zehn Jahre Erfahrung in der Welt
der Finanzen zuriick. Schon wéhrend seines Abiturs arbeitete
er fir einen fiihrenden deutschen oline-broker. Sein Studium
zum Berater fiir Kapitalmarktprodukte an der EBS/Deutsche
Borse Group absolvierte er als einer der Jahrgangsbesten.
Weiterhin war er als Geschaftsfiihrer eines Finanzdienst-
leistungsunternehmens, sowie als Kooperationspartner

eines Spezialvertriebs tétig. So lernte er die Branche von

allen Seiten kennen und bekam ein Gespiir fiir die intelligente
Umsetzung moderner Finanzprodukte und -instrumente.
SchlieRlich griindete Dominik Wagner sein eigenes Unternehmen,
dass er auf die Beratung von Mandanten und Firmen im
Kapitalanlage- und Investmentbereich spezialisierte. Seine
Ausrichtung auf groBe Vermégen fiihrte ihn zuriick zu einer
fokussierten Beschaftigung mit seinem eigentlichen Spezial-
gebiet, der Kapitalmarktanalyse und Portfolioausrichtung.



Marktlage anpassen. Auch Absicherungsstrategien sind
moglich. Wir freuen uns, dabei mit Patriarch, der VCH
Vermdgensverwaltung AG und der Privatbank Hauck &
Aufhéuser in Luxemburg Partner zu haben, die das
innovative und kundenfreundliche Konzept aktiv

mittragen.

Sie wurden quasi Fondsmanager iiber Nacht. Was
qualifiziert Sie?

Wagner: Sicher qualifizieren wir uns beide zunachst
iiber unsere Ausbildung und unsere besondere Leiden-
schaft fiir die Kapitalmérkte. Dr. Ralf Sattler hat mit
seinem Werdegang in der Lehre eine herausragende
Expertise und konnte diese auch in der Praxis iiberzeu-
gend beweisen. Seine herausragenden Erkenntnisse aus
der empirischen Kapitalmarktforschung, welche er auch
in diversen Biichern veroffentlichte, setzen wir gezielt

an.

Ich selbst habe mich bereits direkt nach dem Abitur den
Finanzmarkten ge6ffnet und durch mein Spezialstudium
ein fun- diertes Wissen erlangt. Als Team erganzen wir
uns optimal und suchen gleichzeitig die Nahe zu den
Fondsmanagern insbesondere der von uns empfohlenen
Basisinvestments, um stets das Ohr am Markt zu haben
und schnell reagieren zu konnen. Unsere Strategie mit
Satelliten-Investments die Portfolien unserer Kunden
individuell zu optimieren ist fiir uns als Berater bereits
seit langem Praxis und wir sind sehr erfolgreich damit.
Der Fondsmantel ist neu, unsere Strategie aber bereits

bewahrt.

Welche Investments finden Anleger in lhrem Fonds?

Dr. Sattler: Satelliten-Investments sind Emerging
Markets, Rohstoffe inkl. Edelmetallen und Agrarroh-
stoffen sowie New Energy. Grundsatzlich investieren
wir eher in Fonds und ETF's als in Einzelaktien. Zur

Dr. Ralf Sattler

Dr. Ralf Sattler ist Mitgriinder und Gesellschafter der Wagner &
Dr. Sattler Gesellschaft fiir institutionelles Advisoring GbR. Seine
Spezialgebiete innerhalb des Unternehmens sind die Marktanalyse
und die Weiterentwicklung methodischer Anlagestrategien.

Herr Dr. Sattler absolvierte sein Wirtschaftsstudium an der
Universitat Augsburg. Nach seiner langjahrigen wirtschaftlichen
Forschungstatigkeit am Lehrstuhl fiir Bank- und Finanzwirtschaft
der Universitadt Augsburg promovierte er 1994 mit “summa cum
laude” zum Thema Aktienkursprognose. Neben seinen Abschliissen
“Dipl.oec”, “Dr.rer.pol.” besitzt Herr Dr. Sattler zudem den
Abschluss “Rating Analyst (univ.)”. Es folgten weitere erfolgreiche
Jahre als Programmdirektor BWL am Zentrum fiir Weiterbildung
und Wissenstransfer der Universitat Augsburg, der fiihrenden
,Praxistransfereinheit” der deutschen Universitaten. Er ist

als gefragter Dozent und Fachreferent im wissenschaftlichen
Bereich und in der Privatwirtschaft tatig. Zudem ist er standiges
Mitglied der MBA-Faculty der Universitat Augsburg. Dr. Sattler
veréffentlichte zudem sehr erfolgreich zwei Biicher:
,Unternehmerisch denken lernen” (C.H.Beck)

und “Aktienkursprognose” (Vahlen).



1

Optimierung der Rendite werden wissenschaftlich
fundierte ,Uberrenditeeffekte” wie der Small-Firm-
Effekt ausgenutzt. Ebenfalls setzen wir spezielle
Instrumente zur Risikominimierung ein.

Wie managen Sie Risiken?

Wagner: Zunachst haben wir ,Stop-Losses* eingesetzt
und diese je nach Marktlage hinterlegt. Da wir uns
jedoch seit geraumer Zeit in einer volatilen Seitwartsbe-
wegung befinden und wir auch noch weiterhin mit
hohen Volatilitdten rechnen, werden wir zukiinftig
Schwankungen nach unten durch ein innovatives
Future-basiertes Risikosteuerungssystem mindern. Dazu
werden 10% des Fondsvolumens als Sicherheitsreserve
bereitgehalten, um diese ggf. in Future-Instrumente zu
investieren. Es freut uns, hierbei einen hervorragenden
Partner gefunden zu haben. Die Investments unserer
Kunden werden damit in fallenden Markten stufenweise
abgesichert. Dieses System hat sich in der institutio-
nellen Vermogensanlage bereits hervorragend bewahrt.

Sie sind mit lhrem Unternehmen ,,Die Finanzstrategen
GmbH & Co. KG* sehr erfolgreich in der Finanzdienstlei-

stung tatig. Bemerken Sie die Krisenstimmung gar
nicht?

Dr. Sattler: Sicher fallt uns auch auf, dass potenzielle
Neumandanten noch genauer wissen wollen auf wen Sie
sich einlassen. Aufgrund schlechter Erfahrungen sind
die Leute vorsichtiger geworden. Wir sehen diese
Stimmung aber als Chance an den Kunden durch
Leistung zu lberzeugen und kénnen vom erlittenen
Vertrauensverlust der Privatbanken unmittelbar profitie-

ren.

Wagner: Wir haben unseren Umsatz im letzten Jahr
noch signifikant steigern kénnen. Durch antizyklische
unternehmerische Entscheidungen haben wir die
richtigen Weichen fiir die Zukunft geschaffen. Mit
unserem einzigartigen Akquisekonzept konnen sich
unsere Berater auf das Wesentliche konzentrieren,
namlich den Mehrwert fiir den Mandanten durch hohe
Kompetenz, herausragendes Engagement und exzel-
lenten Service zu gewahrleisten. Auf dieser Basis
mochten wir auch in den nachsten Jahren noch einige
ausgezeichnet ausgebildete Berater in unser Team
aufnehmen und dadurch weiteres und gesundes Wachs-

tum fur das Unternehmen erzielen.

g



ALTIRA
GROUP

www.altira-group.de

Unabhangige Investmentteams.
Institutionelle Infrastruktur.

UNTERNEHMERISCHES
ASSET
MANAGEMENT

Die Altira Group (WKN: 121 806) ist eine eigentimergefiihrte, borsennotierte
Asset Management-Gesellschaft, die sich auf alternative Investmentstrategien
fur institutionelle und private Investoren fokussiert hat.

_ Experte fiir Wachstumsmarkte

Hierbei konzentriert sich die Altira Group sowohl auf etablierte als auch neu
entstehende, zukunftsorientierte Wachstumsmarkte. In deren chancenreichem
Umfeld sind die Investmentteams der Altira Group durch ihr spezialisiertes
Wissen, ihre langjahrige Erfahrung und ihre unternehmerische Denk- und
Handlungsweise in der Lage, mittels eines aktiven Investmentansatzes (, High-
Alpha-Strategien”) eine nachhaltig Gberdurchschnittliche Rendite zu erzielen.

— Kontakt
Olaf Meier, Head of Investor Relations
T +49(0)69.71912 80-123

investor-relations@altira-group.de




ANDALUSIEN, WIR KOMMEN! — PATRIARCH GRATULIERT
DEN ERFOLGREICHEN GEWINNERN UND FREUT SICH AUF DIE GEMEINSAME REISE!

Es ist vollbracht. Der Wettbewerb fiir unser jahrliches

Reise-Incentive ging nach einem halben Jahr Wertungs-
zeitraum am 31.3.2010 zu Ende. Lange Zeit ging es
zwischen den Beratern hin und her beim Kampf um die
begehrten 30 Gewinnerplatze. Nun ist das Rennen

entschieden.

Die Gewinner erwartet nun vom 7.-10.5.2010 eine
traumhafte Reise ins sonnige Andalusien mit seiner
phantastischen Landschaft. Natiirlich ist auch die Unter-
bringung und Verpflegung vor Ort vom Feinsten. Neben
den Schwimmméglichkeiten im wunderschonen Meer
und dem groRziigigen hauseigenen Pool kommen auch
weitere sportliche Aktivitaten auf Wunsch nicht zu kurz.
Uber Kanu fahren an der Meereskiiste, Radfahren auf der
Kiistenstralle oder Golf auf einem der vielen Golfplatze
in Hotelnahe ist fiir jeden etwas geboten. Wer mehr das

Nightlife sucht, wird beim Clubbing in Jerez voll auf
seine Kosten kommen. lhr Einsatz zum Wobhle lhres
Kunden soll belohnt werden: Liebe Gewinner, genieRen
Sie es, Sie haben es sich wirklich verdient!

Die beteiligten befreundeten Partnergesellschaften der
Patriarch, die DJE Kapital AG, die PrismaLife AG, die
Fundmatrix AG, die WWK Lebensversicherung e.G. und
die AXA Lebensversicherungs AG, ohne die ein solches
Event nicht méglich ware, gratulieren den Gewinnern
ganz herzlich. Diesen Wiinschen schlieBt sich die
Patriarch Multi-Manager GmbH selbstverstandlich an.

Im Versicherungsbereich kénnen wir lhnen zu Redakti-
onsschluss des performers schon alle Gewinner nennen.

Freuen diirfen sich folgende 15 Personen:

FZN GmbH

Dr. Jung & Partner GmbH Generalreprasentanz
Finanzberatung Oliver Kiihnle
ProClient FINANZ GmbH

Dr. Jung & Gaziano GmbH

AL Unternehmensberatung

Birke, Weber & Partner UG i. G.

ZfR Sid. GmbH

MAS Finanz AG

NWEF Finanzconsulting GmbH & Co. KG
Capital Living Europe GmbH

Albert Riemel

Bendschneider AG

Arne Jenn

Partner Office AG



Im Fondsbereich miissen die hier aufgefiihrten Plat-
zierten leider noch ein klein wenig zittern, da in diesem
Bereich die Datenauswertung immer einen Monat
zuriickhangt. Somit haben wir die abschliefenden
Zahlen zum 31.3.2010 leider immer erst ein wenig
zeitversetzt (nach Redaktionsschluss des aktuellen
performers). Trotzdem lohnt sich schon ein intensiver
Blick auf die aktuelle Rangliste mit Datenstand
28.2.2010, da sich die Berater auf den vorderen Platzen
schon recht sicher fihlen dirfen und schon einmal
vorsichtig planen sollten. Auf den hinteren Gewinner-
platzen wird es sicherlich noch einmal Verschiebungen
geben. Die dort Platzierten sollten sich das Reisedatum
sicherheitshalber aber trotzdem geblockt lassen. Die
bisher Bestplatzierten sind:

Dr. Jung & Richter GmbH
FINUM.FINANZHAUS AG

Financial World Wirtschaftsberatung AG
Matthias Luft

Rolf Flaake

Badouin Finanzmanagement
Finanzberatung Oliver Kiihnle
Finanzberatung Leander Thomas Broder
Friedrich Bohm

Dr. Jung & Gaziano GmbH

Anlage- und Finanzbetreuung Nord GmbH
Dirk Vedder

ZfR Sid. GmbH

Roland Spohr

Robert A. Depner

Wir wiinschen allen Reiseteilnehmern schon jetzt eine

erholsame Zeit mit wunderschénen Erlebnissen und
netten Gesprachen, zusammen mit den teilnehmenden

Kollegen und Gesellschaften.

Wir bedanken uns auch ausdriicklich bei allen unseren
anderen Partnern, die uns ebenfalls jeden Tag produkt-
seitig im Sinne ihrer Kunden das Vertrauen schenken, fiir
die es aber dieses Mal vielleicht trotzdem nicht ganz

gereicht hat.

Seien Sie gewiss, ab Herbst startet mit Sicherheit unser
neuer Reisewettbewerb. Lassen Sie sich tberraschen,
was wir dann wieder AuBergewohnliches fiir Sie zusam-

mengestellt haben.



LIEBE VERTRIEBSPARTNERIN, LIEBER VERTRIEBSPARTNER,

wie bedanken Sie sich eigentlich fiir wertvolle Empfeh-
lungen aus lhrem Kundenkreis? Haben Sie ein materiel-
les Dankeschon fiir Ihre Kunden bei einer langjahrig
erfolgreichen vertrauensvollen Zusammenarbeit?

Wenn ja, sehr gut!
Wenn nicht, hatte ich hier vielleicht eine Idee fir Sie:

Eines vorab — selbstverstindlich kosten solche MaRnah-
men Geld und sind aus lhrer Sicht erst einmal eine
Investition. Ob Sie dazu bereit sind, diese Investition zu
tatigen, entscheiden natiirlich nur Sie allein.

Aber fragen Sie sich einmal selbst, wie lhre Reaktion auf
ein nicht erwartetes, ehrliches Prasent eines Dritten
(vielleicht sogar eines Geschéaftspartners) ist und wie es
die gemeinsame Ebene der Zusammenarbeit haufig
starkt oder positiv verandert.

Nun stellt sich die Frage, was sinnvoll fiir den zu
Beschenkenden ist und was ihm wirklich eine Freude
bereitet? Hier konnen Sie natiirlich ganz persénlich und
individuell agieren oder aber versuchen, eine moglichst
groRe Schnittmenge abzudecken.

Schén ware hier eine Idee, die viele unterschiedliche
Charaktere anspricht und trotzdem individuell genug
bleibt: Ich empfehle lhnen hier das Thema ,,Urlaub®.
Nicht umsonst sind wir Deutschen ja seit Jahren die
Urlaubsweltmeister. Die Motivationsforschung bestatigt
dies, wo dem Thema immerhin die viertgréRte Motivati-
onswirkung zukommt. Und wer denkt nicht heute schon
gerne an seinen kommenden (haufig bereits geplanten
und gebuchten) Urlaub?

Doch wie erziele ich nun einen qualitativ hochwertigen,
trotzdem individuellen und dabei preisgiinstigen Effekt
auf der normalerweise sehr teuren Spielwiese ,Urlaub“?

Patriarch nutzt hierzu erfolgreich einen langjahrigen

Anbieter und Profi aus Osterreich, die Firma Connex
Marketing Group (www.connexgroup.net).

Die Firma Connex hat sich langjéhrig rund um die
gesamte Thematik des Reisens spezialisiert und zahlreiche
erschwingliche, aber qualitativ extrem hochwertige
Prasente im Urlaubsbereich entwickelt. Angefangen von
Reisegutscheinen in fixen Euro-Betragen zur Reduktion
der jeweiligen individuellen eigenen Urlaubskosten durch
Verrechnung bei der Urlaubsbuchung des Kunden, bis zu
diversen Hotelgutscheinen (héuﬁg verlingerte Wochenen-
den) mit individuellen Themen (Romantik, Wellness,
Adventure, Golf, Gourmet etc.) findet der Schenkende
alles, was das Herz begeht. Und dies zu einem wirklich
erstaunlichen Preis-/Leistungsverhaltnis (Muster: Siehe
rechte Seite). Ein Blick in die dortige Angebotspalette
lohnt sich also sicherlich einmal.

Die Reaktionen bei den Beschenkten sind durchweg
positiv, da es ein originelles, aulergewéhnliches und fiir
unseren Bereich branchenfremdes Geschenk ist. Dazu ist
es das klassische Beispiel eines Prasentes, was in unsere
hektische Zeit passt, trotzdem bei den eigenen Pla-
nungen haufig zu kurz kommt und den inhaltlichen
Gegenpol zu so vielem anderen bietet: Entspannung,
Erholung, Zeit fiir sich und die Familie, Zeit fiir das
sportliche Hobby in nettem Ambiente, gutes Essen —
und insgesamt einfach mal ‘raus aus dem Alltag. Welcher
Beschenkte wiirde sich darlber nicht freuen?

Alex Nuss
Vertriebsleiter

alex.nuss@patriarch-fonds.de



UNLIMITED

~ 7 patriarch.

MULTI-MANAGER GMBH

Bei aller fachlichen Expertise, die sicherlich jeder

einzelne von lhnen besitzt, sind es haufig auch solche

kleinen Dinge, die eine gemeinsame Kundenbeziehung

abrunden. Das sollten wir alle nicht unterschatzen.

Patriarch wird die Zusammenarbeit mit der Firma

Connex im Jahr 2010 daher vielschichtig ausbauen, was

lhnen sicherlich noch das ein oder andere Mal begegnen

wird. Unabhangig davon kdnnen Sie ja einmal priifen,

ob diese Thematik auch fur lhren individuellen Kunden-

stamm ein Gewinn ist.
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Patriarch Multi-Manager GmbH
Griineburgweg 18
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www.patriarch-fonds.de
info@patriarch-fonds.de

Wir hoffen, dass unser ,Vertriebstipp” lhnen wieder
einmal eine wertvolle Anregung geliefert hat. Denn gute
Kundenbeziehungen und Erfolg sind kein Zufall,
sondern fulen auf ehrlicher Arbeit, solider Planung,

Vertrauen der Kundschaft und dessen Pflege.

lhr
Alex Nuss

Copyright
Das Copyright fiir alle Beitrage
liegt bei der Patriarch Multi-Manager GmbH.

Den Artikeln und Empfehlungen liegen Informationen zugrunde, welche
die Redaktion fiir verlasslich halt. Eine Gewahr fiir die Richtigkeit kann
jedoch nicht iibernommen werden. Dies schlieBt jeglichen Haftungs-
anspruch aus.
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Fur alle, die nic‘h‘t‘ 08/15, sondern wie die
.} Nummer 1 behandelt werden wollen.

: KommenS|e zur Versicherung, die neue
~ 7 MaBstabe setzt: fiir Sie und lhre Kunden.

N

*9 Ct. je angefangene Minute (Deutsche Telekom AG), ggf. abw. Mobilfunktarif

Immer mehr Menschen denken, dass Versicherungen und Finanz-
dienstleister ihre Versprechen nicht halten. Das wollen wir andern
und mit neuem Denken und Handeln neue Mafdstabe setzen:
beim Service, bei den Produkten und der Beratung bis hin zum
taglichen Umgang mit unseren Geschaftspartnern und Kunden.
Das Ergebnis werden Sie in allen Bereichen splren. Sie haben
mit uns einen zuverlassigen Partner, der nicht nur Produkte anbie-
tet, sondern individuelle Rundum-L6sungen. Einen Partner, der fur
Sie da ist, wenn Sie ihn brauchen. Kurzum: einen Partner, dem es
nur um eins geht — um Sie und lhre Kunden.

Informationen zu Produkten und Losungen von AXA sowie . . =
lhren personlichen Ansprechpartner in lhrer Nihe finden Sie Mafdstabe / neu definiert
unter www.AXA-Makler.de




